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por Adriana D]il{.;izira

Como vender com a minha empresa fechada?

Para seguir com a sua empresa “aberta” em tempos de pandemia é
necessario buscar alternativas, seja criando o método da famosa
“Malinha/Bag” ou através das Vendas por “Lives”.

Mas nao pense que é simples, que basta mandar a “Malinha/Bag”
para qualquer um, por que nao € tao menos separar qualquer coisa
em sua empresa ou loja e comecar a vender na Live, isso requer
planejamento, estratégia, organizacgao, calculos, pois vocé precisa
oferecer um desconto ou até queima de estoque, porém nédo pode sair
no prejuizo.

Pensando nisso vamos passar algumas dicas de como Criar uma Live
de sucesso e oferecer um servico diferenciado, a famosa “Malinha”
para o seu cliente.

Como preparar uma LIVE?

A preparacao de uma LIVE comega bem antes do dia e hora
marcada em sua rede social. Ela tem inicio quando vocé entende
que precisa postar conteldos relevantes, e dessa forma decifrar o
seu publico. Para isso coloque a disposi¢ao a “Caixinha de
perguntas” onde o seu publico conversa com vocé, faga as
perguntas: “vestido ou calga”, “formal ou casual”, “acessérios ou
roupas”, essas perguntas fardo vocé separar produtos que sé@o
desejos da maioria e com isso a assertividade sera grande.
Divulgue a data da sua LIVE e pega para seus clientes
compartilharem também, para chamar atengao informe sobre
sorteios, mimos, recompensas para fazer com que o expectador
participe até o final do seu evento.

Dica importante, detalhar o seu produto falando da qualidade,
tecido, formas de uso entre outras informagdes sempre dentro
daquela apresentac¢ao, nao misturar com o produto anterior tao
menos o seguinte. Isso vai evitar confusdes desnecessarias, até
porque durante a Live ocorrem atrasos na transmissao para muitos
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expectadores.

No decorrer do evento transmita ao seu cliente o conhecimento que
vocé adquiriu no seu ramo, e que busca sempre apresentar a ele o
melhor do mercado, com qualidade, conforto, preco justo entre
outros.

Ao término da sua live, compartilhe o sucesso, publique fotos das
vendas efetuadas ao lado da sua equipe, agradeca a participagao de
todos independente dos que compraram naguele dia ou nao.

As lives podem aumentar suas vendas? Qual o poder da
transmissao ao vivo?

No momento a maioria das empresas adotaram as “LIVES” como
estratégia de vendas, a transmissdo ao vivo seja ela através do
Facebook, Instagram ou YouTube tem gerado resultados muito
significativos, para alguns passou ser a principal forma de venda
chegando a se tornar maior do que quando a empresa realizava a
venda apenas presencialmente.

A live permite a interagcdo do cliente com a pessoa que est4
apresentando aquele evento de vendas, sejam com emojis, curtidas,
conversando e marcando alguém que esteja também participando e
isso deixa tudo mais aberto e divertido, sem contar que a pessoa que
esta assistindo est4 em um ambiente confortavel pra ela naquele
momento e disposta a comprar. O ao vivo também acaba gerando
uma competicdo sadia, porque vocé tem que ser 4gil na hora de
arrematar o seu produto tao querido e desejado. Em alguns casos as
empresas mostram produtos que estardo disponiveis justamente
para causar e despertar o interesse.

Outro ponto muito importante que a Live permite é vocé ter em sua
empresa (virtualmente) 200, 300, 400 pessoas acompanhando a
exposicao e a venda dos seus produtos, em muitos casos tem
empresas que precisariam de até 02 semanas para somar essa
quantidade de visita dentro do seu espaco fisico. Ou seja, se vocé
realiza 02 lives na semana ou intercala apenas 01 live semanal o
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fluxo de clientes supera o seu fluxo mensal (na loja presencial). Entéo,
sim, as suas vendas vao aumentar e as chances dessas lives
superarem as suas vendas de 01 ano atras é gigantesca.

A facilidade de adquirir um produto sem precisar se deslocar ajuda
muito a vida corrida das pessoas, principalmente no momento em que
vivemos onde precisamos nos manter socialmente distantes para a
nossa seguranga e a seguran¢a do outro.

Ressaltamos também a importancia da Live ser realizada dentro da sua
empresa, por questoes légicas de facilidade ao acesso a todos os
produtos que serao colocados a venda, seguranga para aqueles que
ndo conhecem vocé ou sua empresa e estdo participando pela primeira
vez da sua live. A organizacao do espago onde sera transmitido
também é muito importante, é fundamental seguir um roteiro na
apresentacéo, justamente para que o apresentador ndo demore em um
determinado produto, ou deixe de apresentar outro, entao, tenha um
cronograma a seguir.

Segundo pesquisas apontadas pela Cisco Brasil, 86% dos brasileiros
assistem videos e lives, 72% preferem saber mais sobre o produto
utilizando esses meios e 95% dos usuérios retém mais a marca e
assimilam a referencia de qualidade de determinada empresa através
de videos e lives.

As Lives sao tendéncia no mundo todo, e virou sinénimo de negécio.
Utilizar essa tendéncia e transformar em estratégia para capturar
clientes, fidelizar os que sua empresa ja possui para aumentar a sua
visibilidade é excelente, e o melhor € o custo beneficio, pois o
investimento é baixo para um retorno que pode ser incalculavel.

Mas como tudo nos negécios, nao pense que € tudo tao facil, pois pra
tudo é imprescindivel comprometimento, planejamento, projeto piloto,
afinal se a sua empresa nao & uma marca conhecida na sua regiao
com milhares de seguidores ativos, vocé precisara de muito emprenho
até conseguir realizar “Aquela Live" que serd o marco de vendas.

Até 14 vocé vai errar, corrigir esse erro na live seguinte e assim
sucessivamente, quando enfim voc@ estara apto, literalmente serd um
profissional, o que nao quer dizer que profissionais nao errem, mas
vocé se tornara uma pessoa qualificada. Com uma visdo maior, e se
houver um aporte por parte da empresa, vocé vai buscar por
influenciadores com muitos seguidores que sejam formadores de
opinido dentro do seu segmento a principio, depois influenciadores por
status.
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06 Dicas de Como Vender Online Utilizando Lives

1 - Planejar

Sem planejamento as chances da sua Lives NAO DECOLAR sdo
grandes.

Parar e analisar o cenario; Descobrir quem é o publico da sua
empresa; quais produtos vao oferecer. Ap6s essa analise, vocé deve
criar um roteiro a ser seguido, escolher equipamentos de qualidade
para realizar a transmissao da sua live, o equipamento errado pode
acabar com a sua apresentagao.

Caso ndo sinta confianga em apresentar o evento vocé pode passar o
bastao para outra pessoa que tenha esse perfil ou contratar um
profissional de midias sociais, profissdo essa que vocé encontra
facilmente no mundo digital.

2 — Descubra o que é interessante para o seu cliente

Descobrir 0 que gera interesse no seu publico é justamente o que vai
fazer vocé aumentar a sua visibilidade, credibilidade e a satisfagao
do seu cliente em ter a sua marca com ele.

Para isso vocé precisa diariamente interagir com eles através das
suas redes sociais, sejam com aquelas perguntas: O que vocés
qguerem vé essa semana? Ou com posts de produtos ou looks
completos, colegdes novas, promogoes, Reels, sessdo provador onde
vocé veste ou inclui o seu produto dentro de um determinado
cendrio, sdo infinitas opgdes de interagdes diarias, lembrando que
tudo precisa ser dosado para ndo extrapolar, ndo encher o cliente
com muitas informagdes isso pode fazer com que ele ndo absorva
como deveria e ao invés de visualizar os posts ele simplesmente
desliza o dedo passa para outro usuario.

3 - Manter a audiéncia na Live

Existem muitas formas de fazer isso, algumas sao: organizando seu
contelido; intercalando produtos que sao bastante procurados e
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outros que estao com menos procura; informar sobre sorteios,
prémios, mimos e outros beneficios logo ao iniciar sua live; agradar
a todos os participantes com sorteios, tanto aos que compraram
quanto aos que ficarao apenas acompanhando e dando volume a
quantidade de expectadores. Agora a dica mais preciosa para vocé
mantar a sua audiéncia, entendam: N&o adianta vocé ter o melhor
produto e a melhor qualidade, vocé precisa ter carisma na
apresentacao, alguns parecem que nasceram com o Dom da
oratéria, de falar para um publico seja ele pequeno ou grande,
outros foram construindo com a vontade e a necessidade de se
encaixar no mundo digital, mas para tudo isso é preciso simpatia,
nao adianta uma pessoa “razinza” apresentar uma live onde ela
precise interagir ter paciéncia, brincar na hora certa, acredite, nao
vai dar certo.

4 — Todas as informagdes sobre o produto devem ser passadas na
Live

Aproveite a oportunidade de ter a sua loja “lotada” virtualmente e
detalhe cada produto na hora em que estiver oferecendo, idealize
uma situagao onde vocé consiga criar uma experiéncia real dele,
torne — 0 uma peca Unica ou limitada, todos vao querer!

5 — Mostre o diferencial da sua empresa

Conhegas seus produtos ou qualifique alguém para se tornar o
apresentador do evento. Essa é a hora de por em pratica todo
conte(do que adquiriu, nas feiras e nos eventos que participou.

6 — Nao se preocupem nem se martirize se nao deu certo nas
primeiras tentativas

Reforgando o que ja foi mencionado no decorrer deste texto, se a sua
empresa ndo tem ainda uma grande audiéncia e alcance elevado é
possivel que as suas primeiras lives ndo tenham nimeros de acessos
elevados ou esperados, portanto ndo desanime isso nao é um
problema, até por que vocé pode efetuar vendas mesmo com um
nimero baixo de expectadores, apenas de o seu melhor e com isso
vocé vai consertando alguns erros aqui outros ali, até conseguir
atingir nimeros que vocé considere superior aos que havia
idealizado. Sendo assim, aprimore-se, pega feedbacks, apresente
seus eventos com alegria, nao confundam humor com ironia, afinal
cada um interpreta de uma forma, e ndo queremos ninguém
interpretando uma brincadeira com ironia ou discriminagao.

Postar todos os dias looks, a identidade da sua empresa, Reels, nao
importa o que poste desde que esteja alinhado com o seu perfil e
buscando interagir com o seu publico e trazendo novos seguidores
para conhecer o seu trabalho.

Ainda dentro desse contexto de expandir suas vendas, vocé pode
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Planejando LIVES

do Zero

WORKSHOP ONLINE
com Andressa Kaam

14/04 as 16h

Jornalista, pos-graduada em Marketing pela Universidade
Anhembi Morumbi. Com 9 anos de experiéncia em marketing
para Redes Sociais, jd ajudou mais de 200 empresas a
venderem se posicionarem online. Socia da Agéncia NK Com,
que desenvolve estratégias de marketing digital para empresas
de todo o Brasil, Estados Unidos e Europa.

Aprenda a planejar e executar a sua live no Instagram;
Estratégias de vendas no digital;
Passos simples para adaptar seu negécio ao digital.

Tp— '-r—'

Realizacao:

19) 3807.3533 inscricoes
aceamparo.com.br

Associados: R$29.90 - Publico em Geral: R$59.90




BAG DELIVERY: O que é isso?

Isso € nada mais nada menos do que voce selecionar produtos
relevantes da sua empresa e entregar para o seu cliente conhecer na
casa dele, isso mesmo vocé vai montar uma “malinha” de acordo
com o perfil do seu cliente e dar a opcao dele analisar e avaliar tudo
com calma e no conforto do seu lar.

Aqui vamos dar algumas dicas de como vocé pode viabilizar as suas
“Malinhas”.

Qual a melhor estratégia para montar a sua Bag? E quantos itens
devem conter?

Se vocé deseja adotar essa nova estratégia de vendas para a sua
empresa, conheca alguns pontos importantes para obter resultados
satisfatorios.

1° Passo — Crie uma “Bag ou Malinha” que converse com o seu
cliente, no sentido de conter produtos que sao o estilo ou perfil dele,
isso vai fazer com que ele se identifique com um maior niumero de
itens. Dentro dessa bag, vocé pode e deve inovar com propostas que
fujam do padrao do seu cliente, mas nao abuse muito da quantidade,
escolha entre uma ou trés pecas/produtos.

A média de conversao de vendas do valor total de cada Bag é
superior a 30% quando nos baseamos no perfil e estilo de cada
cliente. Isso significa que uma malinha de, por exemplo, R$2000,00
enviada ao seu cliente tem chances de vender R$600,00.

2° Passo — Focar na Personalizagao: Para isso vocé vai precisar
elaborar um formulario, que podera disponibilizar digitalmente para
os seus clientes, e para o caso daqueles clientes mais fieis vocé pode
preenché-los, pois conhece os muito bem. Nesse formulario terao
uma série de perguntas sobre como é o relacionamento com os seus
produtos. Exemplo, cores preferidas; pecas que mais utiliza; qual o
seu estilo; formato do seu corpo e para isso vocé pode ilustrar esse
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formulario para que cada cliente consiga se identificar.

3° Passo — Looks Completos nas Malinhas: A quantidade de pecas
enviadas em uma mala varia entorno de 20 a 30 pecas distintas,
algumas empresas enviam até 50 itens, mas isso vai depender muito
do seu estoque, tempo de retorno de cada mala, tamanhos dessas
malas para suportar tantos itens.

Uma vez sabendo a preferéncia do seu cliente crie e envie looks
completos (se possivel, dos pés a cabeca) ou pegas que componham
o entorno do seu produto caso seja de segmentos diferentes.

Incluam na sua bag “mimos” e acessorios que nao sejam
necessariamente o foco do seu negocio, isso sera um diferencial,
afinal vocé vai aumentar a experiéncia do cliente passando uma
sensacao de realidade, de viver aquele momento como imaginado.

4° Passo — Aumente a rotatividade do seu estoque: As bags sao uma
otima oportunidade para promogoes, ao final de cada estagao ou
colecao, inclua pecas de colegoes passadas ou estagoes passadas
dentro do look com precos promocionais, vocé vai despertar o desejo
daquele cliente em adquirir algo por apenas estar com um valor
acessivel. Quase sempre o cliente nao sabe o que quer, ele apenas
quer algo, entao abuse dos descontos (desde que estejam dentro da
SHTERETE )R

5° Passo - Determine o tempo de permanéncia da bag e organize-se
para nao perder o controle dos seus produtos: A vantagem desse
sistema é imensa, pois vocé trabalha seu estoque, coloca seu produto
em circulacao com uma chance de retorno bastante grande, e o
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CERTIFICADO DIGITAL

e na Associacao Comercial de Amparo

Sabe por qué?

& Profissionalismo #, Responsabilidade

& Agilidade & Credibilidade

Descontos Especiais para Associados

Adquira o seu e agende seu hordrio: www.aceamparo.com.br

Estamos atendendo normalmente durante a pandemia!

CERTISIGN |-

Associagdo Comercial: 19 3807.3533 / 9 8365-3737




melhor de tudo com:

- Baixo custo inicial e operacional.

- Alta taxa de conversao.

- Relacionamento personalizado.

- Seguranca na operacao.

- Seu estoque mais antigo circulando fora da sua empresa.
- Controle de todas as etapas.

Vantagens para o cliente:

- Receber o produto no conforto da sua casa.

- Ver, tocar e vestir qualquer peca antes de comprar escolhendo o
momento oportuno, acredite isso faz muita diferenca!

- Combinar itens ja tem com pegas novas.

- Pedir opiniao de quem convive com voceé.

- Tranquilidade para decidir sua compra.

Para cada mala personalizada emitir duas vias da relacao de
produtos e a quantidade total de pecas e respectivos valores. Na
entrega colher assinatura da sua via.

Efetuar um pré-cadastro para que esse cliente possa receber sua
“malinha” e estabelecer o retorno dela. Normalmente 48 horas
seriam interessantes, mas vai depender da quantidade de malinhas
que tera circulando, entao vocé pode precisar reduzir esse tempo
para 24 horas.

Obviamente que mesmo com um pré-cadastro vocé nao vai entregar
uma malinha para uma pessoa desconhecida, de inicio vocé pode
trabalhar com seus clientes mais fieis, os mais conhecidos de seus
vendedores, e com o passar do tempo ir ampliando. Agora que se
deseja focar nisso, € preciso investir um pouco efetuando consultas
para analisar a situacao de credito daquele cliente e se for o caso
efetuar uma compra caucao no valor da “malinha” enviada, onde
voce ira creditar esse valor no cartao de credito e depois estornar,
existem formas que vocé pode fazer isso e o estorno acontece
instantaneamente, basta vocé entrar em contato com a operadora da
sua maquina e solicitar essa opgao.

Agora que vocé tem duas 6timas maneiras de continuar a vender
mesmo estando com a sua empresa impossibilitada de abrir, é hora
de arregacar as mangas e comecar a agir. Vocé vai perceber que
mesmo apds a sua empresa voltar a funcionar presencialmente esses
dois métodos nao vao cair em desuso, muito pelo contrario, vai
continuar em alta, pois gostamos de comodidade, e tanto as Lives
quanto as Malinhas, nos trazem esse conforto.

Aproveitem as dicas e invistam na sua marca, mantenha-se visivel ao
seu publico.

Fonte: Crosshost e Portal Fashion Delivery
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ACEA realizou treinamento online

No més passado, investimos no treinamento online contabil, voltado
para um publico especifico de: Analista Fiscal, Assistente Fiscal,
Auxiliar Fiscal, Contadores, Auditores, Consultores, profissionails de
I.l., Desenvolvedores de Sistemas, e demais profissionais da area
fiscal e de informatica com interesse em escrituracao fiscal.

Isso para que pudessem acompanhar o desenrolar de tantos decretos
referentes a reajustes e isencées que estao vigorando desde o inicio
de ano e que continuam quase que semanalmente interferindo na
vida de todos nos.

Entender a reducao dos beneficios fiscais em Sao Paulo em
decorréncia da LEI 17.293/20 e seus respectivos decretos.
Compreendendo todas as alteracoes realizadas no ambito do ICMS no
estado de Sao Paulo e analisando o teor dos diversos decretos
publicados pelo governo.

Afinal, mesmo estando no pior momento da pandemia continuamos
amargando muito aumentos de impostos e poucas reducoes que nos
beneficie.

Pensando nesse proposito convidamos 0 nosso parceiro de longa data
o Professor Antonio Sérgio de Oliveira que possui um curriculo vasto
sendo (Consultor, Professor, Palestrante, Escritor, Sped Fiscal, ST,
Bloco K, GIA EFD, Reinf).

O curso ocorreu em 25 de margo de 2021 as 18h30min.

O evento foi 100% online através da plataforma Zoom, e contou com
diversos escritorios de Contabilidade da cidade e regiao e também
com empresas de grande porte da nossa cidade.
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Os temas abordados foram:

- Visao geral das regras na lei e em cada decreto

- ROT -ST - Regime Optativo de Substituicao Tributaria
- Aumento das Aliquotas de 7% e 12%

- Isencao prorrogada para 2022

- Reducéo de base de calculo prorrogada para 2022

- Crédito outorgado prorrogado para 2022

- Diminuicao na Reducéo de Base de Calculo

- Diminuicao no Credito Outorgado

- Isencao Parcial

- Refeicao Coletiva — mudanca no percentual

- Produtos Alimenticios — mudanga no percentual

- Comércio varejista de carnes — mudanca no percentual

Como sempre os participantes interagiram, opinaram sobre suas
duvidas na forma de como aplicar na pratica tanto os reajustes
quanto as isencdes. Esse foi o primeiro curso online voltado neste
segmento que costuma ser mais exato, precisando de uma explicacao
mais concisa, por se tratar de questoes que nesse momento estao em
constantes mudancas.

Para este més podemos informar que teremos outro curso online

voltado para vendas, independente de qual seja o seu segmento, vai
valer muito a pena a sua participacao.

Para apresentar ideias de novos temas que podemos abordar, entre
em contato conosco atraves das nossas redes sociais, por telefone ou
por e-mail.

Por Adriana Oliveira.
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Revogacao do Certificado Digital:

A revogacao do Certificado Digital é o ato de cancela-lo. Apds a
revogacgao nao sera mais possivel utilizar o Certificado.

Etapas

A revogacao pode ser solicitada pelo titular do Certificado de duas
maneiras: on-line ou presencialmente em uma das unidades de
atendimento.

Revogacao on-line - requer senha de revogacao

No site, e informe o CPF e a sua senha de revogacao — que foi enviada
ao seu e-mail quando vocé emitiu o Certificado.

Selecione o Certificado Digital que deseja revogar.

Informe o motivo, insira, novamente, a sua senha de revogacao e
confirme.

Clique em ENVIAR e pronto! A confirmacao de cancelamento sera
encaminhada ao e-mail cadastrado no Certificado Digital.

Pessoalmente

Comparega a sede da ACEA com os documentos de identificagao
(CPFH/CNPJ e RG/CNH), que confirmem a sua titularidade.

Informe o motivo.

Pronto! A confirmacao de cancelamento sera encaminhada ao e-mail
cadastrado no Certificado Digital.

Quando revogar?

e

Alteracho de dados Perda roubo £l de Desisténcia do uso
em andamento -

”
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Normalidade nos negodcios s6 em 2022,

afirmam executivos globais

Pesquisa feita pela consultoria KPMG aponta que 45% dos CEOs globais
enxergam um retorno a normalidade nos negocios apenas em 2022 e
apenas 31% acreditam que essa volta acontecera ainda neste ano.

Mais do que isso, 24% nao esperam mais por essa nhormalidade e
afirmam gue suas empresas e operacoes mudaram para sempre com a
pandemia.

O levantamento foi feito com 500 executivos de empresas com receita
anual superior a US$ 10 bilhées, em 11 pafses (Australia, Canada,
China, Franca, Alemanha, india, Italia, Japao, Espanha, Reino Unido e
Estados Unidos), entre os dias 29 de janeiro e 4 de marco.

'A pesquisa evidencia gue 0s negocios nunca mais serao 0s mesmos em
funcao da pandemia. Sairemos dela com aprendizados importantes para
o futuro das empresas, das pessoas, da sociedade e do meio ambiente’,
diz Charles Krieck, presidente da KPMG no Brasil e na América do Sul,
em nota.

Segundo ele, "o futuro das empresas dependera de iniciativas de
negocios mais analiticas e tecnologicas, integradas com uma governanga
atenta aos aspectos econémicos, sociais e ambientais".

Os dados mostram que mais da metade, 55%, temem que nem todos
seus funcionarios tenham acesso a uma vacina contra a covid-19, o que
podera colocar alguns mercados e operagoes em

. Bubiimhe
desvantagem @, é’ﬂ@@ﬁ
A maioria dos executivos entrevistados, 90%, vai

solicitar que os empregados notifiqguem a empresa

quando forem vacinados. Outro ponto relevante é 19.3617-2530
19 3B17-2457

que 61% das empresas vao esperar uma
] o - [ A Franoisco Prastes Mol

SRIDCESTONE Tirestone
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imunizagao do pais antes de pedir o retorno aos escritorios.
CONFIANCA

A confianca dos CEOs no crescimento de suas empresas, setores e
paises no horizonte de trés anos e elevada. No entanto, as perspectivas
para a economia global sao baixas.

De acordo com a pesquisa, as perspectivas dos entrevistados para o
crescimento de suas empresas nesse periodo sao: 22% muito
confiantes, 66% confiantes, 11% neutros, 1% nao muito confiantes.

Sobre crescimento do setor, as perspectivas sao: 23% muito confiantes,
67% conflantes, 8% neutros, 2% nao muito confiantes.

Em relagao as perspectivas de crescimento de seus paises, as respostas
sao: 19% muito confiantes, 65% confiantes, 11% neutros e 5% nao
muito confiantes.

Sobre perspectivas de crescimento da economia global, os dados sao:
13% muito confiantes, 30% confiantes, 14% neutros, 39% nao muito
confiantes e 4% nada confiantes.

Fonte: Diario do Comércio




Pl e ‘-L\-_.. ,..1. AT
t A TR AL Ly o B AR

Fett R i

' Eo R Lk

& ettty _,-"5";_';“

'.'.\“ .:. ¥ L% L5 T vu
o TR AN Lot Lt “-;7..-;.‘1,‘

arF e I L Y LA e A
u-_ . Ih._hn__‘_. ._‘.-'__
1 !' 1 Ir‘ o

consulte

ACERTA
POSITIVO

elo preco da negativa

A':e 30/04/2021

salba mais em: www.aceamparo.com.br




LABORAVES

Supermercado Agropecudrio

www.laboraves.com.br
Tel: 19-3808.8900

Av. Bemnardino de Campos, 254 - Centro - Amparo - SP




UNiVERSO GESTAO CONTABIL
CONTABILIDADE E EMPRESAR'AL

www.universoconsult.com.br

(19) 3808.8890

4; %AMPARO

EMPRECA
a Associacao Comercial de Amparn.

Conectando empresas=e canuidatosy

SOLICITE SEU LOGIM E SENHA:

. 1:3807.3933

www.amparoemprega.com.br




