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Vocé faz parte do imenso grupo de pessoas que colocaram no papel
diversas metas para 2021, mas ainda nao colocou em prética
nenhuma delas? Vou ensinar a vocé como realmente comegar a ser
tudo o que vocé nasceu para ser e ter tudo aquilo que nasceu para ter
com as suas metas.

Colocando as Metas para 2021 em Acao

Primeiramente, nao adianta culpar ninguém por ainda nao ter
comecado a colocar suas metas em pratica. Esperar por um momento
de inspiracao para ter vontade de agir também nao vai funcionar,
sendo assim:

Comece a acreditar na sua capacidade de mudanca, de alcancar
aquilo que deseja e de crescer. SO assim vocé tera um novo caminho
com grandes conquistas alinhadas aquilo que vocé realmente quer e
nasceu para ter e ser.

Grau de Dificuldade de Uma Meta

O grau de dificuldade para colocar suas metas em acao depende do
tamanho da mudanca e do quanto isso ira afetar a sua vida e das
pessoas ao seu redor,

Alem disso, ela fica ainda maior quando enxergamos 0 processo
como um todo, como sendo algo muito grandioso, pois,
inconscientemente, podemos considera-la como algo muito distante
do que achamos capaz de atingir. Tudo isso ja basta para
encararmos a transformacao como algo sofrido e de possivel
desisténcia.

Nao deixe que essas resisténcias facam vocé desistir de si mesmo,
nem deixar um sonho para tras s6 por medo de receber um nao da
vida. Se coloque como prioridade e comece a fazer por vocé para
finalmente conseguir o que merece. Nao é dificil, e vamos te ajudar.
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Ser feliz pode ser questao de meta para 2021

Qualquer mudanca precisa vir de dentro, assim como a motivacao
para fazé-la acontecer. Quando uma pessoa esta determinada a
conquistar o que quer, ser feliz e fazer sua vida andar, ela passa a ver
a situacao de outra maneira: com otimismo e como se tudo fosse
possivel. Isso e se capacitar.

Acredite gue o sucesso vem de dentro de voce e pare de depender de
forcas externas ou de outras pessoas para que as coisas comecem a
dar certo na sua vida. E aceitar isso torna o aprendizado e 0
amadurecimento um processo muito mais facil.

Nao espere a proxima segunda-feira ou o final do ano chegar. Assim
como nao adianta ficar reclamando que as oportunidades nunca
chegaram pra voce. Vou dar uma dica: vocé precisa dar o primeiro
passo para que o universo faca a parte dele. E o mais importante,
mantenha sempre suas metas a vista, para nao esquecer nenhuma
delas.

Crescer e realizar serdo muito menos doloroso do que olhar para tras
e ver gue nao fez algo por medo. Experimente se colocar em primeiro
lugar na sua vida, este merece ser 0 primeiro item de suas
resolucoes. Assim, ficara mais facil conseguir atingir os outros
objetivos.

Fonte: luzdaserra.com.br
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Empreender segundo um Plano de Negocios

Tudo o que vocé precisa saber para criar o seu plano de negocio.
Aprenda o gue € o plano de negocio, por que ele é importante e tenha
em maos todos 0s requisitos necessarios para vocé mesmo criar um na
sua empresa.

Muitos novos empreendedores acabam passando por varias
dificuldades, nos meses iniciais de abertura do negocio, justamente por
nao terem um planejamento correto. Alem de ter ideias, encontrar um
ponto comercial e conhecer os custos, planejar o futuro da empresa é
essencial. Para evitar riscos futuros, a elaboracao do plano de negécio €
indispensavel.

O plano de negoécios € o instrumento ideal para tracar um retrato do
mercado, do produto e das atitudes do empreendedor. E por meio dele
que voce tera informacoes detalhadas do seu ramo, produtos e servicos,
clientes, concorrentes, fornecedores e, principalmente, pontos fortes e
fracos do negocio, contribuindo para a identificacao da viabilidade de
sua ideia e da gestao da empresa.

Por que o plano de negécio é importante para minha empresa?

O plano de negdcios € importante tanto para quem esta abrindo o
negocio quanto para quem esta ampliando o empreendimento. Vale
ressaltar que esse planejamento nao elimina os riscos, mas evita que
erros sejam cometidos pela falta de analise, diminuindo as incertezas
do seu negocio.

Organiza as ideias ao iniciar um novo empreendimento.

Orienta a expansao de empresas ja em atividade.

Apoia a administracao do negocio, seja em seus numeros, ou seja, em
estratégias.

Facilita a comunicacao entre socios, funcionarios, clientes, investidores,
fornecedores e parceiros.
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Captar recursos seja financeiros, humanos ou parcerias.
A elaboracao de um plano de negocio faz parte do processo
empreendedor.

Como fazer o plano de negoécio?

1. Iniciando o plano de negécio

Conhecer o ramo de atividade, definir produtos e analisar o local de
estabelecimento constituem algumas medidas que o empreendedor tem
de levar em consideracao na hora de montar o seu negocio.

2. Andlise de mercado

Analisar o mercado € uma das etapas para a elaboracao do plano de
negocios. E fundamental saber quem sao os clientes, concorrentes e
fornecedores, além de oferecer quais sao os produtos ou servicos que
vai oferecer. Definindo seu publico-alvo e como chegar a ele da melhor
maneira possivel, vocé economiza recursos, dando um tiro certeiro no
seu objetivo.

3. Plano de marketing

Marketing € um conjunto de atividades desenvolvidas pela empresa
para que atenda desejos e necessidades de seus clientes. As atividades
de marketing podem ser classificadas em areas basicas, que sao
traduzidas nos 4 "Ps": Produto, Pontos de Venda, Promocgéao
(Comunicacéo) e Preco.

E importante saber o valor gue o seu produto carrega, tanto no preco
quanto na qualidade, para tomar decisoes especificas quando for
anuncia-lo. Conhecer o que esta vendendo ajuda a convencer outras
pessoas a compra-lo.

4. Plano operacional
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Essa parte do plano de negocios trata do "como fazer'. O plano
operacional descreve como a empresa esta estruturada: localizacao,
instalacoes fisicas e equipamentos. O empresario também faz
estimativas acerca da capacidade produtiva ou de guantos clientes
consegue atender por mes, além de tracar quantos serao o0s
funcionarios e as tarefas de cada um.

5. Plano Financeiro

No plano financeiro, o empreendedor tera nocao do quanto deve
investir para concretizar a empresa. O documento deve conter,
basicamente, as estimativas de custos iniciais, despesas e receitas, de
capital de giro e fluxo de caixa e de lucros.

6. Andlise de Cendrios e Analise Estratégica

A analise de cenarios auxilia 0 empreendedor a prever situacoes que
podem afetar os resultados da empresa. Nesse caso, quais caminhos
seguir? Que alternativas podem ser adotadas? A analise de cenarios €
subsidio para a analise estratégica, ou seja, com base nos cenarios
possiveis, quais estratégias deverao ser implementadas?

7. Avaliagao do plano de negécio

Pronto, seu plano de negocio esta completo! Mas nao acaba por ai.
Agora, € hora de avaliar cada detalhe e colocar o plano em pratica.
Lembre-se que o plano de negocio € uma ferramenta de gestao e deve
ser revisado periodicamente.

A cada edicao da nossa Revista ACEA buscamos oferecer conteidos
relevantes, para que vocé possa agregar informacoes e valores
significativos ao seu negocio. Tem sugestoes ou dicas de cursos?
Compartilhe conosco atraves do nosso telefone ou e-mail:
Associacao Comercial — Adriana Oliveira (19) 380/-3533 ou
freinamento@aceamparo.com.br

Fonte: Sebrae
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Confira mais ganhadores do Sorteio de Natal
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Anderson M dos Santos- Clinica Vet Sdo Francisco
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Carina De Almeida - Sempre Unidos
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Beatriz S Vilas Boas - Overlar Aquilania Maria da Silva- Tania Modas
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Confira mais ganhadores do Sorteio de Natal

Gabriela Mariane Binotti - Kativas

Isabel Cristina Boriassi - Academia Body Fit Ivanete de Moraes - Sempre Unidos

Jodo Luis Friso- Lojas ED+

Juliana B. Aparecido - Magazine Andorinhas Leoni de Oliveira Souza- Duda Modas
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Confira mais ganhadores do Sorteio de Natal

Marcos Roberto Morato - Overlar

Maria José da Silva Santana - Dirceu Modas Paulo §. Octavio - Bordignon Mat. Construgdo

Pedro Gilberto Turolla Junior - Camel Priscila Ap Benedicto - Oticas Clara
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CERTIFICADO DIGITAL

e na Associacao Comercial de Amparo

Sabe por qué?

& Profissionalismo @ Responsabilidade

@ Agilidade % Credibilidade

Descontos Especiais para Associados

Adguira o seu e agende seu hordrio; www.aceamparo.com.br

Estamos atendendo normalmente durante a pandemia!




Varejo depende do auxilio emergencial para recuperar forga

0 varejo em dezembro continuou a perder folego, porem, terminou
2020 com um leve crescimento. Segundo os economistas da
Associacao Comercial de Sao Paulo (ACSP), a perspectiva de concessao
de novo auxilio emergencial poderia evitar que essa perda de ritmo se
acentue ao longo dos proximos meses.

Uma recuperacao mais consistente das vendas, contudo, dependera de
aumentos mais robustos da renda e do emprego, que, por sua vez,

estao atrelados a evolucao da pandemia e a realizacéo das reformas
estruturais, principalmente no campo das despesas publicas.

De acordo com o Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE),
em dezembro, as vendas do varejo restrito (que nao incluem veiculos e
material de construcao) e do ampliado (que consideram todos o0s
segmentos) mostraram recuos de 6,1% e 3,7%, respectivamente, em
relacao ao mesmo més, muito acima das expectativas de mercado.

Esses dados mensais sao corrigidos pelo IBGE, eliminando os principais
fatores sazonais, porém, nao eliminam o efeito da antecipagao das
compras, ocorrido em novembro, por conta da Black Friday. Por esse
motivo, poderia ser mais indicativo de tendéncia o contraste com
dezembro de 2019, que apresentou altas para ambos tipos de varejo
(1,2% e 2,6%, respectivamente), embora de intensidade bastante
menor em relacéo a leitura anterior.




VENDAS DO VAREIJO
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De todo modo, em 2020 houve crescimento de 1,2% para o varejo

restrito, em linha com a projecao do Instituto de Economia Gastao
Vidigal, e retracao de 1,5% no caso do ampliado. Esse leve aumento
das vendas do varejo restrito pode ser explicado pela concessao do
auxilio emergencial, pelos menores juros, pela maior disponibilidade de
crédito e pelo aumento da confianca do consumidor.

A crise econdmica decorrente da pandemia e as medidas de isolamento
social tenderam a privilegiar as compras mais essenciais e relacionadas
COm a maior permanéncia nos lares, 0 que causou a expansao
observada nas vendas de supermercados, farmacias, material de
construcao, moveis e eletrodomesticos.

Pelos mesmos motivos as maiores quedas foram registradas nas
aquisicoes de veiculos e tecidos, vestuario e calgados.




Como instalar o Certificado Digital A1?

Apods a compra e validacao do seu certificado, é preciso
instala-lo

1. Um e-mail com o titulo “Aprovacao do Pedido” sera
encaminhado ao e-mail cadastrado.

2. Entao, vocé sera direcionado para outra tela e deve
clicar no botao “Continuar”.

3. Apos isso, & necessario inserir os codigos de
emissao (CE1 e CE2), que foram entregues no dia da
validacao, e enviar.

4. Confirme os dados que aparecerem e, se estiverem
corretos, cligue em “Enviar” novamente. Caso vocé ja
tenha o plugin da Certisign instalado, € so clicar em
“Enviar”

5. O sistema solicitara a criacao de uma senha para
cOpia de seguranca. Este procedimento pode se repetir
por 3 vezes.

Apods cadastro da senha, uma mensagem avisando que
o certificado foi emitido

6. Ira aparecer na tela, clique em “Ok”. Uma copia do
certificado sera feita (arquivo .pfx) e ficara disponivel
na area de trabalho. Guarde ela em um local seguro.
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Abertura de empresas de entrega de alimentos cresceu 46,7% em 2020

De varias maneiras, a pandemia estimulou a criacao de novos negocios no
pais ao longo de 2020. Foram abertas mais de 3,3 milhdes de empresas no
ano, um crescimento de 6% em relacao a 2019, segundo o boletim Mapa
de Empresas divulgado nesta terca-feira, 02/02, pelo governo Federal.

Em um periodo de estimulo ao isolamento social, o0 empreendedor foi rapido
em adequar 0s negocios a essa nova realidade. A atividade que mais
cresceu no ano passado em relacao a 2019 foi a de fornecimento de
alimentos preparados para consumo domiciliar, com alta de 46,7 % no
numero de novos negocios.

Foram abertas 110,2 mil empresas desse tipo em 2020. Sao
empreendimentos que operam basicamente por meio de delivery e que,
segundo Gleisson Rubin, secretario especial adjunto de Desburocratizacao,
espelham a mudanca comportamental do consumidor durante a pandemia.

“Os dados do boletim sugerem um movimento de substituicao de lojas
fisicas por outras que operam exclusivamente no ambiente virtual.
Alimentacao, objetos para o lar, vestuario e calcados, e tudo o que nao exige
uma logistica onerosa tende a migrar para o virtual”, diz Rubin.

O governo comeca a captar esse movimento com os dados de abertura de
empresas, que ja se mostrava uma tendéncia pelos nimeros do crescimento
do e-commerce no pais, gue teve alta de 40% no ano passado, segundo a
Ebit.

Outra informacao do boletim, que sugere algum impacto da pandemia na
atividade empresarial diz respeito ao crescimento no numero de negécios de
pequeno porte, possivelmente estimulados pela elevada taxa de desemprego
e apoiados financeiramente no auxilio emergencial.

Sem perspectivas de recolocacao no mercado de trabalho, afetado pela fraca
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atividade econémica, muitos brasileiros buscaram renda empreendendo.
Nesse cenario, 2,6 milhoes de MEls foram abertos em 2020, alta de 8,4%
sobre 2019.

Do total de empresas abertas no ano passado, 56,7% foram MEls.

O crescimento das Sociedades Limitadas, normalmente compostas por
microempresas, foi ainda mais impressionante. As aberturas nessa
modalidade expandiram 39,5%. Foram efetivadas 400 mil Sociedades
Limitadas em 2020.

O governo federal da outras explicacées, alem da pandemia, para esse
crescimento dos pequenos negocios. Antonia Tallarida, subsecretaria de
Desenvolvimento das Micro e Pequenas Empresas, diz que a alta tem
relacao com a melhora no ambiente de negdécios.

No caso das Sociedades Limitadas, para o governo, o estimulo veio com a
criacao da Sociedade Limitada Unipessoal, que vem substituindo a Eireli.

ABERTURA E FECHAMENTO DE EMPRESAS
(2010-2020)
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AMBIENTE DE NEGOCIOS

Os numeros do Mapa de Empresas mostram que alguns aspectos do
ambiente de negocios comecam a melhorar no pais. O tempo médio para
abertura de empresas caiu de 5 dias e 9 horas, em janeiro de 2019, para 2
dias e 13 horas, em dezembro de 2020.

Esse resultado se trata de uma média: Gleisson Rubin afirma que 45% das
empresas abriram em menos de 1 dia, por se tratarem de negocios de baixo
risco. A meta do governo € baixar a média geral para 1 dia até o final de

2022.

Goias se mantém como o Estado que abre empresas mais @M@}E@ﬁ]@

ALTO CENTER

rapidamente, em 1 dia e 2 horas. Ja na Bahia, o
processo é o mais demorado, leva 6 dias e 20 horas.

Para ranquear os tempos de abertura, so sao
considerados os municipios integrados a Redesim. A » s
cidade do Rio de Janeiro, por exemplo, nao faz parte S5 S Cerks amparse

.
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dessa rede que integra os sistemas de drgaos municipais, estaduais e
Federal.

Além disso, o Mapa de Empresas nao considera o periodo que o cidadao
leva para apresentar a documentacao aos orgaos publicos.

PANORAMA DAS EMPRESAS NO BRASIL

. Servigos (46,4%)
Comércio (34,8%)

-‘-;fﬁi Ind. de Trasnformacgéo (9,5%)
Consztrucao Civil (8,1%)
Agropecuaria (0,6%)

|_;' 3 2 359 . 7 5{] Extrativa Mineral (0,1%)

empresas shertas em Dutros (0,4%)
Crescimento de 6,0%
Estados of maiof  Empresas Abertas Abertas no 3°
n" de empresas Ativas em 2020 quad de 2020

m 1.1 86. 33 Sdo Paulo

empresas sbertas

Crescimenio de 6 2% Minas Gerais

Crescimento de 15,3% & | 29U o710 Rio de Janeira

TEMOS 20 MILHOES DE EMPRESAS

Um total de 3,3 milhdes de empresas foram constituidas ao longo de 2020,
um recorde para um mesmo ano. Como 1 milhao fecharam, o saldo do ano
passado foi de 2,3 milhdes de empresas, que elevaram a massa de
negocios ativos no Brasil para quase 20 milhoes.

Vale destacar que o Mapa de Empresas computa os CNPJs ativos e os
encerrados. Muitos desses 20 milhoes de negocios podem estar ativos, mas
inoperantes porque nao deram baixa no CNPJ.

Das 3,3 milhdes de empresas abertas no ano passado, a maioria atua nos
setores de comeércio e servicos, gue concentram mais de 80% delas.

O comércio varejista de vestuario e acessorios encampou 0 maior numero de
empresas abertas em 2020. Foram mais de 200,6 mil, alta de 11% sobre
2019. Ha mais de 1,1 milhao de empresas com esse perfil ativas no pais.

Percentualmente, porém, a maior alta aparece entre a atividade de
fornecimento de alimentos preparados para consumo domiciliar, com
crescimento anual de 46,7% ap0s a abertura de 110,2 mil empresas
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ATIVIDADES COM MAIS EMPRESAS ABERTAS
Todo o ano de 2020
. Abertas Fechadas

Comércio varejista de Promocgéo de vendas Cabeleireiros, manicure e Fornecimento de Obras de alvenaria
:artigu;n.-_‘: do vestuario e pedicure alimenios prgparndg:ﬁ;
acessorios preponderantemente para
consumo domiciliar

Comeércio de vestuario e acessorios tambem foi a atividade que mais
acumulou empresas fechadas no ano passado. Foram 73,6 mil
encerramentos nesse segmento, ou seja, cerca de 30% do total de empresas
apertas.

Mais de 50% dos negdcios abertos em 2020 foram constituidos no Sudeste,
basicamente em Sao Paulo, Minas Gerais e Rio de Janeiro. Mas os maiores
crescimentos no numero de novas empresas aparecem no Nordeste.

Enguanto em Sao Paulo as aberturas cresceram 2% em relacédo a 2019, no
Amazonas a alta foi de 23,9%, no Para de 20,3% e em Sergipe de 16,8%.
O Estado com menor crescimento no numero de empresas abertas em 2020
foi a Bahia, com alta de O0,7%.

IMAGEM: Agéncia Sebrae
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LABORAVES

Supermercado Agropecudrio

V' ww.laboraves.com.br
Tel: 19-3808.8900

Av. Bemnardino de Campos, 254 - Centro - Amparo - SP




UNNERso GESTAO CONTABIL
\BILIDAL E EMPRESARIAL

www.universoconsult.com.br

(19) 3808.8890
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EMPREGA

- = ] Urna imciative da Assoclagse Comercial de Ampam.
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www.amparoemprega.com.br
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