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Profissoes do Futuro

Com as mudangas da sociedade surgem novas areas de atuacao, enquanto
outras perdem o selU espacgo.

Assim, para conseguir uma carreira de sucesso, & importante conhecer as
prafissoes do futuro e, com isso, aproveitar as oportunidades que sao
criadas constantemente,

Nesse sentido, & essencial acompanhar as renovagoes do mercado e se
adaptar a elas. Algumas ocupagoes nao necessariamente deixam de existir,
mas apenas modernizam a sua performance. Se antes, por exemplo, os
advogados atendiam a todos ostipos de problemas juridicos, atualmente se
valoriza o trabalho cada vez mais especializado, para melhorar a
experienciadocliente efideliza-lo.

Acompanhar as tendencias € uma necessidade para guem quer ter
destaque nasua areade interesse.

1 - O quesaoas profissces dofuturo?

Com as transformacgoes sociais e tecnologicas, surgem novas demandas e,
assim, muitas possibilidades. Nesse cenario, as profissoes do futuro sao
capazes de solucionar os problemas que surgem com os avangos cientificos
etendem a ser cada vez mais valorizados.

Alem das ocupacoes mais promissoras, e valido considerar que os lideres e
gestores também buscam novas habilidades nos talentos na hora da
contratagao ou de uma promogao. Por isso, e de extrema importancia estar
atento aessas exigéncias para estarsempre em posicaode destaque.

2 - Quando uma profissac e considerada dofuturo?

A resposta & simples; quando ela esta alinhada com as mudangas da
sociedade e oferece solugoes para essas novas caracteristicas. E Importante
antever o futuro do seu campo de interesse e encaixar tais talentos, bem
como potencial de maior retorno financeiro. Dessa forma, nao se referem
necessariamente a areas de atuacao novas, mas aguelas que tenham
indicios de expansao.
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3 - Por que o mercado esta em constante evolugao?

O surgimento de novas tecnologias € um fator importante para a evolugao
do mercado. Isso traz também necessidades gue nao existiam artes.
Enquanto varios servicos ficaram automatizados, como pagar uma conta,
solicitar um servico de transporte privado ou fazer compras, outras
carencias sugiram.

Assim, e fundamental se preparar para a modernizagao do trabalho e se
atualizar constantemente. A nova sociedade valoriza qualidades como
agilidade, competéncia, bom relacionamento, transparéncia e inovacao,
portanto & preciso desenvolve-las.

4 - Quais o3 impactos da tecnolcgia no mercadode trabalho?

A tecnologia tem um importante impacto na socledade e traz grandes
mudancas para as relagoes de emprego. Um estudo realizado pelo Instituto
of The Future mostra que 85% das profissoes que existirao em 2030 ainda
nao foram criadas. Com isso, percebemos como a tecnologia interfere no
aparecimento de novos postos. Elas tem o potencial de mudar a maneira de
setrabalhareindica a necessidade de acompanhar essas alteragoes.
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5 - Quais as principais profissoes dofuturo?

Agora que voce ja sabe qual a importancia de se renovar e acompanhar as
tendencias do mercado, confira algumas ocupacoes com bom potencial de
crescimento par acfuturo,

1.1.Engenheirc Ambiental

Esse & um exemplo de profissao gue nao & nova, mas que tem potencial
para se tornar cada vez mais promissora. |sso ocorre porque tem sido
crescente a preocupacao com os danos provocados ao meio ambierte e
suas indmeras consequencias.

Os profissionais que buscam solugoes inteligentes para o melhor destino
dos residuos teraoc o seudesempenho valorizado. Da mesma forma, existe a
necessidade de se desenvolver tecnologias de preservagcac do meio
ambiente em diversos setores da sociedade, o que faz a atividade do
engenheiro ambiental ser muitoc importante para o mundo moderno.

1.2.Desenvolvedorde Realidade Aumentada

A realidade aumentada & uma tecnologia muito valorizada e tem muito
potencial de crescimento. Com esse recurso e possivel estabelecer uma
interacao entre o mundo real e ovirtual.

E uma étima forma, por exemplo, de uma empresa de construgao mostrar
ao cliente comoficara o seu imaovel depois de pronto. A expectativa e de que
essa ferramenta se torne mais acessivel, ja que hoje em dia o seu valor €
bastante elevado. Para isso, cria-se uma demanda de pessoas criativas e
com boa capacidade de operacionalizar a tecnologia.

1.3.Gerente de Produto

Assim como os profissionais precisam mudar sua forma de atuar, os
produtos e servigos necessitam de renovagoes constantes para continuar
atraentes e eficazes. O gerente de produto ou product manager — deve ser
aleuem com visao de futuro, gue consiga compreender as reais
necessidades do publico, para determinar como deve ser a entrega final,
seja elafisica ou seja digital.

Ele tem papel importante para maotivar a equipe e mostrar qual imagem do
produto deve ser transmitida para as pessocas, bem como as melhores

estratégias para fazer isso. Tambem e relevante para o sucessoda empresa
e para a satisfagaodo cliente.

1.4 ANALISTA DE PESQUISAS DE MERCADO

As novas formas de propaganda e as mudangas nos perfis dos
consumidores fizeram com gue as companhias renovassem as suas
estratégias de marketing. Nesse contexto, surgem novos canais de
comunicagace diferentes formas de interagir com o publico.

Essa circunstancia traz a necessidade de mais especializacao e de analises
constantes de oportunidades. Tudo isso faz com que os responsaveis pela
analise do mercado e dos resultados das estrategias sejam extremamente
requisitados. As tarefas sao abrangentes e nao ficam limitadas apenas aos
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programas de divulgacao.

1.5.ESPECIALISTA EM INTELIGENCIA ARTIFICIAL

A Inteligencia Artificial & bastante explorada nos filmes de ficcao cientifica,
erm que maguinas tem emogoes e conflitos com os humanos. Porem, longe
de ser um problema para a humanidade, na realidade ela € uma grande
tendencia do mercado e gque tem pcotencial para se tornar cada vez mais
proxima docctidiano das pessoas. Com muitos beneficios.

O recurso ja e utilizado em jogos eletronicos, programas de seguranga,
ferramentas de reconhecimento por voz, robdtica e até diagnosticos
medicos. Como se trata de uma area muito promissora, a demanda por
bons candidatos devera ser cada vez maior.

1.6.GUIADE LOJAVIRTUAL

As lojas virtuais formam uma importante mudanca no mercado, pois
permitem ao cliente pesquisar 0s produtos de que precisam em gualguer
lugar, na hora que for mais convenierte, sem a necessidade de
deslocamento.

Porem, algumas pessoas ainda sentem falta do atendimento pessoal para
tirar dlvidas e conversar sobre o produto. Para isso, contar com um servigo
de guia de loja virtual pode ser uma importante estratégia para alavancar as
vendas. Funciona como um suporte em tempo real e € uma tendencia
muitc moderna e promissora.

6 - Quais areas estac em alta no mercado de trabalho?

Alem de novos trabalhos que surgem, existemn outras areas que cortinuam
fortes e sempre precisam de bons profissionais. Conhega algumas que
estaocadavez mais em alta no mercado.

1.1 .DIREITO

C Direito no Brasil esta bastante aquecido, existem muitas possibilidades
de atuacgao e o setor movimenta uma grande quantia em dinheiro no pais,
alem de apresentar pouca instabilidade para os formados. De acordocom a
Fenalaw, a maior feira juridica da Ameérica Latina, as Lawtechs, empresas
detecnologia especializadas em assuntos juridicos cresceram 2.400% nos
ultimos 3 anos.

Assim, existem ramos que se mostram bastantes vantajosos. Sao eles:
eleitoral, trabalhista e compliance. Para se destacar, € importante contar
com boaformagao, alem de buscar atualizacoes e especializagoes.

1.2.PUBLICIDADE E PROPAGANDA

De acordo com o Cenp, no ano de 2019 foram Iinvestidos cerca de
R$16,54 bilhdes em publicidade no Brasil. lsso mostra o quanto o
segmento & importante para a economia nacional e como ele pode trazer
grandes oportunidades.

A Publicidade & uma boa escolha para pessoas gque sao comunicativas,
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curiosas e criativas. E possivel esperar alguma estabilidade, afinal, as
mudangas socials trazem sempre Novos produtos e servigos que precisam
ser apresentados de maneira atrativa ao publico. E uma étima Opcao para
quem deseja ter muitas possibilidades de crescimento e bom retorno
financeiro.

7 - Por que devemos conhecer as profissoes dofuturo?

Como podemos ver, a sociedade e o mercado mudam muito e, com Isso, O
qle se espera de bons profissionais tambem sofre alteragoes. r Importante
conhecer essas transformacgoes e se manter sempre informado em relagao
as tendencias que surgem, pois com elas tambem aparecem muitas
chances de crescimento pesscal e na carreira.

As pessoas que nac modernizam a maneira como trabalham podem ficar
para tras. Mas isso nao significa gue sera necessario mudar a area de
operacaoc, mas € essencial que ela seja repensada para se adequar a nova
socledade. Val sair na frente agquele que tiver o melhor olhar para as
necessidades do momento e acapacitagaoexigida para oferecer solugoes.

8 - Comoescolher a melhor profissac do futuro?

Escolher uma ocupagac nao e tarefa simples. E preciso considerar muitos
fatores antes de decidir qual o melhor caminho seguir,

Vale ressaltar gue o mesmo setor pode ter muitas atuagoes, o que permite a
transicao de empregosem precisar necessariamente mudarde area. Abaixo
algumas dicas de comoescolher a melhor profissao.

1.1.AVALIEO SEU PERFIL

Entenda qual € oseu perfil e guais sac os seus gostos e afinidades:

- planejadores: sao muito organizados e sempre consideram os riscos e as
chances de sucesso de cada situagao;

-executores: lida muito bem com a incerteza e buscam constantemente
solugoes inovadoras;

-analistas: tem um olhar critico perante as situagoes e conseguem resclver
problemas de formalogica;

-comunicadores: sac otimos lideres e tem alto poder de persuasac. Estao
sempre agindode maneira otimista e costumam ser carismaticos.

Apos avaliar e identificar com qual perfil mais se identifica, voce poders
observar as opgoes de atividades mais recomendadas. Lembre se que o
trabalho ocupara grande parte do seutempo e da sua rotina, logo precisa
SEr prazeroso.

1.2.DETERMINE SUA DISPONIBILIDADE

Considere gue todas as profissoes tem exigencias, sendo assim, & preciso
ter clareza sobre qual & a sua disponibilidade. Existemn profissoes que viajar
sera fundamental, outras que voce nao tera um horario fixo e por fim outras
profissoes que passam por mudangas constantes. Esses fatores precisam
de uma analise cuidadosa para nao se arrepender depois.
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1.3. DEFINA OS OBJETIVOS

Veja o gue esta disposto a fazer e projete o que espera de tal escalha.
Estabeleca uma prioridade entre realizacoes pessoais, sucesso financeiro,
possibilidade de crescimento ou utilize o criterio que for importante pra
VOCE,

Q- Comose preparar?

Toda mudanca requer o desenvolvimento de novas hahilidade e
capacitagoes. C primordial ter uma boa formagao ou ter um vasto curriculo
e cursos com técnicas e especializagoes. Assim sera mais facil entrar no
mercadodetrabalho.

Estar atualizado, independente da forma seja ela digital ou impressa.
Entender o minimo possivel sobre o que acontece em nosso pais e no
mundo. Isso trara uma visao muito maior abrindo novos horizontes e
despertando novas ideias, o que e &timo para o crescimento profissional e

expansac de carreira,
Dominar outros idiomas abrem diversas portas, entao estude o mercado

muitovasto.
10-Comoa universidade impactaem uma boa formagao?

Com o novo formato de emprego, existem pessoas que duvidam do
potencial do ensino superior no curriculo. Entretanto, o diploma &
importante para a carreira e ainda e exigido em diversos cargos. E essencial
que tenha origem de uma instituicao de qualidade, com metodologias

modernas.

1.1.CONHECIMENTOS NA AREA

O curso superior traz novos conhecimentos que sao determinantes para
dominar um saber, o conhecimento ajuda a desenvolver habilidades que se
tornam essenciais para o desenvolvimento de suas tarefas diarias,

1.2. VALORIZAGAO DO CURRICULO

A educacao tem grande impacto no curriculo, pois mostra uma certa
autoridade no assunto, mas essa naoc € a unica forma de mostrar
conhecimento no assunto, existem dependendo da area diversas formas de
mostrar dominancia em algo atraves de premios conquistados, cursos
realizados entre outros.

1.3.MELHORES SALARIOS

Os salarios costumam ser maicres de acordo com a formagao em curso
suUperior ou nao, ofato de apresentar pos graduacao tambem eleva bastante
essevalor,

Em resumo quanto mais voce se especializa maiores serac seus ganhos
dentro do mercado de trabalho. Deseja crescer profissionalmente entao
estude, acrescente conteudo em suas bases e aproveite esse vasto de
oportunidades que as profissoes dofuturo vac apresentar.

Forte: Beer or Coffes

Pagina 07



CHILLVISION

AS MELHORES s
lE“TEs nn Lentes KODAK

Tmn':.m;[nh
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AQUI TEM UMA

10 MAIORES DUVIDAS SOBRE LENTES DE CONTATO

1. Qual o valor de uma lente de contato para os olhos?

Quando seus clientes perguntam sobre os valores das lentes de contato, &
muito importante ter em mente todas as variaveis que influenciam neste
valor. Além disto, e essencial saber o custo-beneficio de cada tipo de lente
de contato disponivel no mercado. Por exemplo, o par das lentes de
contato de descarte semanal esta custando em meédia 50 reais. Ja o par
das lentes de contato de descarte anual custa em media 300 reais.

O primeiro parece mais vantajoso, certo? No entanto, lembre o cliente gue
o valor final que ele pagara se refere ao montante de pares pelo tempo que
deseja utiliza-los. Neste sentido, para o uso das lentes por um ano, as de
descarte semanais custariam R$ 3.120 e as lentes anuais apenas R$ 300,
Portanto, o valor gue interessa informar ac seu cliente & o valor final gue
melhor atende suas necessidades.

2. Quanto tempo duram as lentes de contato?

O tempo de durabilidade das lentes de contato ira depender do tipo de
descarte para o qual ela foi feita. Por exemplo, ha no mercado lentes de
contato de descarte diario, descarte semanal, quinzenal, mensal e até
mesmo anual. Toda lente de contato tem seu prazo de durabilidade ja pre-
determinado e deve ser rigorosamente respeitado.
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3. Posso usar soro fisiologico para limpar as lentes de contato com
grau?

Esta € uma dlvida recorrente e € um dos mitos mais comuns na area
oftalmoldgica. A resposta € NAO! O soro fisioldgico ndo contém todas as
substancias necessarias para manter suas lentes de contato protegidas
e livres de bactérias e ressecamento. O produto gue deve ser usado
para manutencao higiénica das suas lentes de contato € a solugao
multiuso indicada pelo seu medico oftalmologista. Ha varias opgdes no
mercado, em caso de duvida consulte o seu meadico.

4. Como colocar a lente de contato nos olhos?

Resumidamente, para colocar as lentes de contato nos olhos voce deve
Seguir as seguintes etapas:

A) Lavar muito bem as maos, principalmente a ponta dos dedos e atras
das unhas.

B) Enxague suas lentes de contato com a solugao de limpeza multiuso
recomendada pelo seu oftalmologista.

C) Uso o dedo indicador para levar a lente ao olho, certifigue-se de que
as bordas estao para cima na posicac correta,

D) Com a outra mao, segure as palpebras para cima aumentando a
area de encaixe das lentes.

E) Mantenha o olhar fixo em algum ponto enguanto encaixa a lente nos
olhos.

F) Pisque até gue a lente fique confortavelmente acoplada e a visao
esteja em perfeita condicao.

5. Como tirar a lente de contato dos olhos?

A) Lave bem as maos, certifigue-se de que suas unhas nao estejam
grandes para nao arranhar a superficie do globo ocular,

B) Abre bem os olhos e segura as palpebras com uma das maos.

C) Com a outra mao, junte o dedo indicador e o polegar num formato
de pinga.

D) Arraste a lente para o canto branco dos olhos e retire-a com
movimento de pinca.

E) Enxague sua lente com solucéo fisiologica recomendada pelo seu
oftalmologista e guarde-a adequadamente no estojo.

0. Pode usar lentes de contato com maqguiagemy?

Sim! Desde gue sua cliente cologue as lentes de contato nos olhos
ANTES de se maguiar. Assim, ela evita manipular as lentes de contato
com as maos ainda sujas de residuos da maquiagem. E depois, ela
deve retirar as lentes ANTES de remover a maguiagem. Nao se deve
esqlecer de sempre higienizar as maos.
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/. Quais as cores disponiveis para lentes de contato coloridas?

As lentes de contato coloridas, também chamadas de “naturais”,
podem ter diversas opcoes de cores conforme a marca. As cores mais
comuns no mercado sao: Azul Turquesa, Verde Oliva, Verde, Cinza
Prata, Castanho Hazel e ainda as de desenhos especiais. Também
existe a opcao de realce, que sao lentes de contato que realcam as
cores naturais dos olhos de seu usuario.

8. Todas as pessoas podem usar lentes de contato?

Em geral, a grande maioria das pessoas podem sim usar lentes de
contato. Os principais impeditivos estao relacionados as alergias ou
infeccoes prévias. No entanto, é imprescindivel passar por uma
consulta medica no oftalmologista antes de iniciar o uso das lentes de
contato. Nao ha restricoes para criancas ou adolescentes, mas é
importante frisar que os cuidados com lentes de contato exigem
responsabilidade. Salde ocular € coisa séria, por isso nao é
aconselhavel para criancas.

9. Quais os principais cuidados com lentes de contato?

Podem parecer um pouco complexas no inicio, mas os cuidados com
lentes de contato sao, na verdade, bem simples. Exigem somente cera
disciplina e rigor para garantir uma adequada manipulacao das lentes
de contato.

Em geral, a maioria dos tipos de lente exigem os seguintes cuidados
basicos: sempre lavar bem as maos antes de manipula-las, usar a
solucao multiuso para enxaguar as lentes antes de colocar nos olhos e
depois de tira-la dos olhos, manter os estojos sempre limpos e em
local arejado, manter as lentes sempre mergulhadas em solucao
multiuso dentro dos estojos quando nao estiver nos olhos, nunca
dormir com as lentes de contato, nunca usar por mais tempo que o
recomendado pela fabrica, mantenha em dia suas consultas de rotina
com seu oftalmologista.

10. Para quais problemas de vista as lentes podem ser usadas?

As lentes de contato de grau sao corretivas para problemas de miopia,
hipermetropia, presbiopia e astigmatismo. A miopia consiste na
dificuldade para enxergar objetos distantes, na hipermetropia a
dificuldade e para objetos proximos. Ja o astigmatismo consiste numa
dificuldade para enxergar as bordas do campo visual. A presbiopia e o
que conhecemos como “vista cansada”. Ja ha no mercado lentes de
contato com tecnologia para corrigir mais de um problema de visao. 5
0 caso das lentes toricas, que podem corrigir miopia e astigmatismo,
por exemplo.
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Como usar a internet e gerar inteligéncia competitiva
identificando a situacao do seu mercado?

Uma divida muito recorrente e como pesquisar um tipo de mercado ou
segmento para abrir um negocio. O caminho indicado & sempre o mais
pratico que & a busca e uso de informagoes existentes e disponiveis na
internet. A inteligéncia de mercado & um atributo muito forte na elaboragao
do plano de negocio ou monitoramento de mercado atuante.

A Inteligencia de Mercado pode ser resumida em um processo de
levantamento e analises de informagoes que revelam a logica de um
mercado ALVO e direcionam as agoes estrategicas para um negocio.
Assim percebemos que a inteligencia de marcado nao e algo que esteja
disponivel em uma prateleira ou em um servigo de consultoria. As agoes
estrategicas decorrem de um entendimento humano sobre qual caminho
seguir,

Abrir um negocio € uma atividade de risco e por isso, o objetivo da
inteligéncia de mercado e trazer a atengao do empreendedor, para que
todas as agoes tomadas na diregao da nova empresa tenham
fundamentagoes a partir de informacoes que tornem essas agoes bem
sucedidas.

De forma pratica, vamos pontuar quatro categorias de informacgoes
Importantes para o seuU mapeamento de mercado.

-0 NEG@CIDHE OS CLIEN TES;
-LOCALIZAGAO E CONCORRENCIA;
-TENDENCIAS E OPORTUNIDADES;
-PARCERIAS E FORNECEDORES.

0 NEGOCIO E SEUS CLIENTES

MERCADO ONLINE: entender o negocio e o perfil de seus clientes & um
primeiro passo para descobrir se tal negocio & ou naoc oportuno.

Pode ocorrer nessa primeira etapa de levantamento de informacoes, a
interrupcao do processo de pesquisa para empreendedores em novos
negocios, por motivos como: negocio saturado, negocio de investimento
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Google Trends:

Com o GOOGLE TRENDS e possivel testar o interesse da populagao
brasileira ou de sua cidade em relagao a uma palavra chave relativa ao seu
negocio. Exemplo: Pet truck em Sao Paulo: logo aparece o nivel de procura
por essa informacgac o engajamento em prol desta palavra chave.

Agora para obter informagoes sobre o seu publico alvo faga uma busca no
Facebook Ads — www.facebook.com. br/business/products/ads.

Com essa ferramenta de marketing promocional do Facebook & possivel
quantificar o seu publico alvo na internet. Exemplo: loja de moda feminina
em Santos — SP voltada para mulheres com nivel universitario entre 22 e
41 anos. Em segundos a ferramenta vai informar que a populacao digital
com esse perfil € de 33 mil pessoas.

Alem de trazer essas analises essa ferramenta permite direcionar
campanhas promocionalis diretamente aoc publico desejado. Outra utilidade

rica em informacoes, porem ainda pouco utilizada e a AUDIENCE
INSIGHTS DO FACEBOOK — nela & possivel conhecer em detalhes o perfil
de consumo do publico-alvo.

LOCALIZAGAO E CONCORRENCIA

MERCADO AO SEU ALCANCE. estudar a localizagao e a concorréencia e
essencial para a definicao do lugar mais adequado para empreender. E pra
quem ja exerce uma atividade, monitorar a concorrencia e o territorio pode
provocar insights para novos Investimentos como abertura de mais uma loja
ou para mudanga de localizagac.

Use 0 GOOGLE MAPS — para descobrir negocios semelhantes no territorio
pretendido,

Exemplo: Salac de Beleza em Santa Barbara d'Oeste — SP

Em seguida o google maps vai informar pra voce todas as referencias
encontradas.

O google ainda coferece outra ferramenta capaz de indicar guantas vezes
uma palavra foi buscada em um pais, estado ou cidade e ainda indica a
concorréencia de anunciantes locais essa ferramenta e a ADWORDS.
Exemplo: Pet shop — € buscado 1.900 vezes ao més em Fortaleza — CE e
possuUi baixa concorrencia. Dessa forma € possivel dimensionar
Investimentos em publicidade para criar fluxo em site da empresa ou
implementar outra estrategia de promogao na internet como produgao de
contetido como blogs, canal de videos, loja virtual ou sites,

PARCERIAS £E FORNECEDORES

INFDRMAQ@ES DE FORNECEDORES: a partir das informacgoes |3
levantadas de negocios, clientes, localizagao e concorrencia e possivel
descobrir outros negocios gque podem te ajudar a vender mais com
recomendagoes reciprocas ou encontrar fornecedores que potencialize sua
comercializagao. Para isso, voce precisa discriminar os seus insumaos
principais para o processo produtivo e as possibilidades de parcerias em

Pagina 16




sua comercializacao.

Encontrar infoarmacgoes de fornecedores na internet € uma tarefa de
monitoramento em diversos sites. Alguns sao tematicos e outros ainda
representam pouca parcela do mercado. Mas o fato & gue eles estao na
internet e agora e mais facil encontrar fornecedores no Brasil e no mundo,
Abaixo alguns links com informacces de fornecedores:

* Alibaba: www. portuguese. alibaba.com/

* Central de Oportunidades: www. oportunidades.sebrae.com. br
* Quem fornece: www.quemfornece.com

* MercadoPME: www.mercadopme. com. br

* Ohub: www.ohub.com. br

* et Ninja: www.getninjas.com. br

FEIRAS E EVENTOS: feiras e eventos sao oportunidades para conhecer
tendéncias e fechar negocios. Monitorar e plangjar participacoes nesses
eventos tambem requer uma pesquisa.

Fara isso acesse: Expo feiras — www.expofeiras. gov. br/

TENDENCIAS E OPORTUNIDADES

INTELIGENCIA COMPETITIVA SETORIAL: ferramentas do Sebrae
disponibilizam milhares de analises para cada tipo de negocios. SEBRAE
MERCADOS — www.sebraemercados.com. brjestudos. A ferramenta
disponibiliza alguns estudos completos sobre segmentos de negocios.
Ainda no Sebrae Mercados & possivel acessar fatores-criticos de cada
mercado. Essas informacgoes te auxiliarao a explorar temas importantes de
seus negocios,

MONITORE SEU MERCADO: alem de assinar servigos de inteligencia
setorial como os oferecidos gratuitamente pelo Sebrae voce pode usar uma
ferramenta para monitorar seu mercado com um escopo personalizado que
e 0: GOOGLE ALERTAS — www.google.com/alerts.

No Google Alerts voce pode configurar guantos alertas voce quer receber

por semana e incluir infinitas buscas.
Abaixo segue uma sugestao de termos relacionados ao seu negocio que

voce pode cadastrar:

* Tendencia s+ nome ou sincnimos de sua atividade

Modelo de negocios+ nome ou sinonimos de sua atividade
Licitagao + nomeou sinonimos de sua atividade
Fornecedores +nome ou sinonimos de sua atividade

Estudo + mercado +nome ou sinonimos de sua atividade
Consumidores + nome ou sincnimos de sua atividade
Legislagao + nome ou sinonimos de sua atividade

Parceria + nome ou sinonimos de sua atividade

sua cidade ou bairro + nome ou sinonimos de sua atividade
Palavras-chave de seu negocio como produtcs.

Vale ainda fazer uma pesquisa sobre esses conteudos com um filtro no
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proprio buscador com informacgoes recentes como “1 ano” ou “1 mes”. Voce
ja tera um levantamento para o seu mapeamento de mercado,

COMPRADORES INTERNACIONAIS: se o seu negocio pretende atingir
mercados internacionais, acessar informacgoes de demandas e compradores
internacionais & essencial: Invest Export Brasil —

www. investexportbrasil. gov. br/encontre-compradores Alibaba -

wWww. portuguese. alibaba. comy/

Conheca os requisitos essenciais de atuagao no mercado internacional
acessando o diagnostico de internacionalizagao —

www. Internacionalizacao.sebrae.com. br

BASE DE DADOS

Existem diversas bases de dados, com informacoes disponiveis na internet,
que podem ser utilizadas em suas analises de mercado.

Na |IBGE CIDADES - www.cidades.ibge.gov. br pagina sobre dados de
cidades brasileiras pode ser feitas diversas analises a partir da atividade
economica a se estudar. Se alguem deseja empreender em loja de
acessorios para motocicletas em Porto Seguro — BA pode obter a quantidade
de motocicletas e motonetas que a cidade possul.

Outras informacoes como, nivel de escolaridade, renda, genero, idade,
religiao, economia, saude, estado civil, finangas publicas ou emprego
podem ser explorados. Muitas outras pesquisas estao disponiveis em —
WWw. ibge.gov. br

AGOES ESTRATEGICAS

A internet permite acesso a muitas informacgoes capazes de transformar os
negocios guando os empreendedores reagem a elas. Mas com tantas
informacoes, precisamos de metodos capazes de dar maior produtividade a
essa acao de inteligéncia. Inicialmente, siga essas dicas praticas e
preparatorias:

1. MONTE UM ROTEIRO com informacgoes e fonte desejaveis. Crie um
relatorio em Word ou Excel com os registros e analises obtidos e atualize,
sempre gue possivel as informagoes.

2. CRIE ALERTAS no Google e se inscreva em servigos de inteligencias
disponiveis. Lembre-se que mapear o0 mercado deve ser uma agao
permanente, pois os mercados sao dinamicos.

3. LANCE MAO SEMPRE DAS PESQUISAS PRIMARIAS para potencializar
os dados secundarios.

4, SOLICITE AJUDA a pessoas mais experientes nas manipulagoes de
informacgoes nas quais voceé ainda nao tenha costume.

5, FAGA OS CONTROLES GERENCIAIS EM SOFTWARES de gestao que
disponibilize informacoes agregadas sobre o seu negocio. Muitas
informacoes importantes para tomada de decisoes estratégicas no mercado
estao na propria empresa.

6. Para cada analise de mercado importante crie um PLANC DE AQ,&D.
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METODOS E PLANOS DE AQ.ELD: no mapeamento do mercado voce
descobre fatores externos que influenciarac o seu negocio. Sao as
oportunidades e ameacgas. Se voce ja possui um negocio, um importante
passo de inteligencia para o seu negocio & conhecer as suas forgas e
fraquezas. Sao fatores internos, relacionadcs a gestao de seu negocio. Para
auxiliar a descoberta desses fatores, 0 Sebrae disponibiliza uma ferramenta
de autodiagnostico de gestao. Como resultado do autodiagnostico, voce
recebe uma pontuagao para cada fator de gestao. As boas notas indicarao
suas forgas e as notas que precisam de melhoria indicam suas fraguezas.
Acesse a ferramenta em www.sebrae.com. br/sites/PortalSebrae/Cadastro

PRIORIZE AS AQ@ES: com sua lista de agoes e recomendagoes, vale ainda
tentar a priorizacao das mesmas. Uma tecnica Util € a criticidade das agoes.
Para cada acao planejada e possivel identificar um fator-critico e avaliar ©
seu desempenho cruzado entre performances dentro da empresa (gestao) e
performances fora da empresa (mercado). Assim, de preferencia a executar
acoes que respondam a problemas percebidos simultaneamente na atuagao
em gestao e em mercados. Esses sao os pontos em gue sua empresa
possul uma desvantagem grave. A Matriz de Desempenhos abaixo sugere
que a priorizagao se dg, primeiramente do vermelho (desvantagens graves),
em seguida o amarelo (desvantagens instaveis) e o azul claro (vantagens
instaveis). Por fim, atente-se as acoes visualizadas para manutengao de
suas vantagens estaveis,

Se voce plangja abrir um negocio ou reposicionar um produto ou servigo, o
sell mapeamento de mercado deve compor o seu plano de negocio. Saiba
como elabarar um plano de negocios no link — www.goo.gl/CJI19p. Uma
ferramenta visual gue pode te ajudar no seu planejamento & o Canvas. Ela
estrutura uma forma de atuacao ideal no mercado considerando os
objetivos, estratégias e recursos.

Com os passos acima e perfeitamente possivel descobrir o nicho que esta
em alta para agueles que guerem abrir um negocio, mas ainda nao sabem
qual segmento escolher e ja para agueles que possui 0 seu negocio
funcionando & possivel aguecer o seu segmento direcionando produtos a
clientes especificos e vice versa para isso basta utilizar as ferramentas
acima e Bons Negocios!

Fonte: sebrae.com. br
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-.1:.
Laboratério Préprio wE
Seus 6culos prontos em 30 minutos! &%

GANHE
vA il_lg)(' OUTRO

VARILUX® .
NA COMPRA DE UM VARILUX®
COM CRIZAL E/OU TRANSITIONS® &0

® (19) 3807-9973
® Oticas Clara @ @oticasclaraof
Rua Treze de Maio, 303

Centro - Amparo/SP

ACEA informa aos seus associados que
possui contrato de consultoria juridica
extrajudicial com o escritério de advocacia do
Dr. Adib Kassouf Sad para atendimento de
suas demandas.

O contrato firmado com o escritdrio preve,
ainda, a pedido de nossa diretoria, 0
atendimento de até 4 consultas por més para
Nnossos associados, que serao encaminhados
pela nossa entidade, sem qualquer custo na
primeira consulta para os mesmos.

Para utilizacdo do beneficio fornecido por nés
e para agendamento das consultas
contratadas pela ACEA, entre em contato
conosco pelo telefone 19-3807.3533.
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UNiIiVERSO GESTAO CONTABIL
E EMPRESARIAL

www.universoconsult.com.br

(19) 3808.8890

e; &AMPARO

EMPREGA

LI imiceativa da Assoclacao Comercial de Ampara,

Conectando empresasse canuiiaioss

SOLICITE SEU LOGIN E SENHA:

. 103807.3533

www.amparoemprega.com.br




LABORAVES

Supermercado Agropecudrio

www.laboraves.com.br
Tel: 19-3808.8900

Av. Bernardino de Campos, 254 - Centro - Amparo - SP
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