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Prorrogar, delongar, protelar. Se vocé
tem o costume de deixar tudo para
depois, fique atento! Ja pensou que
ISS0O possa ser uma sindrome?

Existe uma infinidade de sindromes,
e a cada dia surgem outras tantas
gue nunca foram mencionadas. A
sindrome da procrastinacao pode ser
uma das mais comuns e gue mais
afetam o comportamento dos
profissionais de hojeem dia.

Parece ser algo nocivo e que nao
causa tantos danos visiveis. Mas o
que as pessoas com a sindrome da
procrastinacdo ndo percebem é gue
0 ato de "ir empurrando tudo com a
barriga” pode trazer problemas, e o
pior, esses problemas podem afetar o
estado emocional e psicologico
delas.

A dificuldade em tomar decisoes ou
terminar 0 que comegou e algo
natural e saudavel para qualquer ser
humano, porém, quando isso se
torna um habito, & necessario que o
individuo busque desenvolver
algumas estratégias para melhorar
essa fraqueza. O importante e ver
essa busca como uma evolugao.

Alguns exemplos basicos
do quanto e dificil tomar
decisbes nos mostram que
isSso € muito mais comum
dogue seimagina.

Nem sempre é tao simples
decidir, por exemplo, aos
17 ou 18 anos, qual
profissao seguir para o resto
da vida. Se mudar de
emprego seria a melhor
solucdo, ou se esse € o

continua... SINDROME DA PROCRASTINACAD

momento certo para fazer uma
viagem. Para uma pessoa que tem
“mania” de procrastinar, as respostas
serao mais ou menaos assim:

Posso decidir isso depois, sou muito
novo. Prefiro pensar nisso depois,
talvez ano que vem;

Nossa! Que vaga excelente, depois eu
envio meu curriculo;

Preciso de férias! Mas as passagens
estao caras, deixa para 0 ano que
vem,

Para esses trés casos vale uma
reflexao.

Pense em como pode estar essa
pessoa que nao decidiu o que estudar
aos 17 ou 18 para se profissionalizar
e construir uma carreira?
Provavelmente ela tera perdido 2 ou
mais anos de sua vida apenas por nao
escolher, ndo pesquisar e desistir de
viver o que essa fase da vida exige.

Por mais que pareca complicado,
enfrente seus medos e encare como
oportunidade, pois tudo se torna
aprendizado. Isso faz parte do




processo de evolucao do individuo.

O mesmo acontece para os outros
dois exemplos.

Aquela pode ter sido a oportunidade
certa para conseguir um emprego
extraordinario. O momento de viver
experiéncias novas e ter novos
aprendizados. Mas por
simplesmente procrastinar ou
puramente pela “mania” de “deixar
para depois”, essa tambem foi uma
oportunidade perdida.

Deixar em segundo plano as férias
que deveriam ter sido tiradas ha
algum tempo, s6 pode ser mais um
exemplo de procrastinacao. Seu
bem estar e sua qualidade de vida
vém em primeiro lugar. Esses
pequenos sinais conseguem
mostrar o quanto de procrastinacao
uma pessoa tem dentro de si.

Como combater a procrastinagao?
Esse tipo de comportamento sempre
existiu e sempre vai existir, o que da
para fazer é controlar “os episddios”
e passar a policia-los para evitar que
ocorram com tanta frequéncia. Em
alguns casos, é possivel detectar a
sindrome ainda na infancia. Para
Isso, pais, professores e familiares
precisam estar atentos ao
comportamento das criancas.

Mas se vocé ja € um adulio e
pretende resolver 0 quanto antes
essa dificuldade de tomar decisoes,
fique atento as dicas:

Defina metas e objetivos. Evite
tornar isso algo grande, facilite,
divida essas metas em algumas
paries, assim sera mais facil para
vocé seguir em frente;

Conte seus planos para as pessoas

em quem confia. Elas ajudarao
VOCE a manter o foco;

Fuja de pensamentos que
atrapalhem seus objetivos;

Anote suas ideias, seus planos e
porque vocé deseja que dé certo,
Isso te ajudard a se lembrar do
motivo pelo qual estda tomando
essa decisao.

Como a procrastinagcao pode
atrapalhar o sucesso profissional?
Depois resolvo. Mais tarde, pode
ser? Pode mostrar para outra
pessoa? Estou ocupado.

Frases como essas devem
desaparecer do vocabulario de
uma pessoa que pretende
conquistar o sucesso profissional.
Delegar € totalmente diferente de
procrastinar. Lideres de sucesso
encaram o0s fatos, buscam
solucoes, oferecem ajuda e expoe
suas ideias.

Aquelas pessoas que agem
conforme as frases citadas no
paragrafo anterior tém uma forte
tendéncia de nao conquistarem o
que almejam. Como falamos
anteriormente, desafios fazem
parte do processo de evolugao.
Ninguém sera reconhecido por

passar um enigma para outra
pessoa, mas sera muito bem visto e

querido ao abracar um problema e
resolve-lo.

Autor: José R. Marques
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Nascido no dia 29 de fevereiro de
1960, na cidade de Glendora,
California, Estados Unidos, Tony
Robbins se tornou um dos maiores
nomes do segmento de
desenvolvimento pessoal. Sua
infancia foi bastante pobre e dificil,
a mae de Tony tornou-se alcodlatra
apos ser abandonada pelo marido.
Assim, desde muito jovem ele se
tornou o responsavel pelos seus
Irmaaos.

Uma historia que poderia té-lo
abalado e levado para um
caminho oposto serviu como base
para construir o seu legado.
Atualmente, Robbins é um dos
maiores empresarios norte-
americanos, estando a frente de
mais de 30 companhias de setores
variados. 0Os programas de
desenvolvimento no formato de
video, 4udio, imersdes e
treinamentos ja impactaram mais
de 50 milhdes de pessoas no
mundo todo.

Embora nao seja graduado em
nenhuma universidade, Tony
Robbins sempre teve um grande
desejo de aprender e soube
aproveitar as oportunidades dadas
pela vida. Uma das passagens
mais significativas do seu
caminho de desenvolvimento e
preparo foi o treinamento feito com
John Grinder, um dos criadores da
tecnica de PNL - Programacéao
Neurolinguistica.

Tony tornou-se um dos principais
divulgadores dessa metodologia e
reconhecido pela sua
popularizacdo. Na década de
1980, comecou a oferecer

treinamentos e nao demorou para
comecar a ser extremamente
requisitado. Robbins ja trabalhou
com grandes nomes, como: Bill
Clinton, ex-presidente dos Estados
Unidos; Serena Williams, uma das
maiores campeads de ténis do
mundo; o ator Hugh Jackman,
integrantes da banda Aerosmith, a
apresentadora Oprah Winfrey,
entre outros.

1 — Mude seu pensamento sobre si
mesmo

Tony Robbins ja surpreendeu
muitas plateias ao falar a respeito
da forma como a mente humana é
previamente preparada para
desejar sempre menos do que
pode ter, para estar pronta para
perder e para achar que nao tem
chances de realizar 0s seus
sonhos. O primeiro passo rumo ao
sucesso @ mudar essa percepgao
de si mesmo, ou seja, acreditar
que pode e gue fera sempre mais
para conquistar.

Lembre-se que vocé é aquilo que
acredita ser, entao, se continuar
pensando que ¢ alguém sem
chances verdadeiras de sucesso,
acabara ficando, de fato, preso a
essa verdade. Dedigue um tempo
a pensar melhor sobre as suas
capacidades e habilidades,
encontrando mais forca para
seguir adiante.

2 — Cumpra o que promete a si
mesmo

Pessoas que acreditam nao ter
talento para o sucesso geralmente
sao descompromissadas consigo
mesmas. Basicamente, nao levam
a sério aquilo que se
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comprometem a fazer e, por 1sso,
acabam deixando muitas pontas
soltas ao longo do seu caminho.
A0 assumir um compromisso
verdadeiro de realizar seus
objetivos vocé se coloca em uma
posicao mais suscetivel a se tornar
bem-sucedido.

Quanto mais fugir de fazer aquilo
que precisa para se consolidar em
uma posicao de destague, mais
tera problemas para alcancar a
realizacao completa. Entao,
lembre-se sempre do quanto é
relevante cumprir aquilo que
promete a si mesmo,

3 —Tenha metas ambiciosas

Uma das principais licoes de Tony
Robbins para quem deseja se
tornar bem-sucedido é estabelecer
metas ambiciosas para a sua vida.
Quando ndao h& busca por algo
maior, € muito mais facil ficar
estagnado e sem chances de
crescimento. Ao concretizar um
objetivo pequeno, permita-se ficar
feliz, mas nao se acomode. Faca
um planejamento mais audacioso
para um proximo passo, de
maneira a potencializar as suas
conguistas.

Ao iniciar uma nova jornada rumo
a uma realizacao, faga um plano
criterioso de cada passo, a fim de
se manter na direcao previamente
estipulada. Quanto mais alto sao
colocados os planos, mais eles
motivam o individuo a perseguir o
sucesso. As pessoas mais
realizadas na vida sao aquelas que
dedicaram parte do seu tempo a
sonhar.

4 —Trate todos os clientes como se
fossem novos

Muitos profissionais dedicam uma
atencao especial para 0s novos
clientes porque tém o desejo de
fideliza-los, mas esquecem de
oferecer o mesmo tratamento para
os clientes mais antigos. Conforme
o tempo vai passando e a relacao
vai se consolidando, parece
natural deixar de ser tdo proximo e
preocupado com o seu cliente,
mas esse comportamento nao
deve ser validado.

Pense em todos os clientes como
novos para ter certeza de que
dispensara para cada um deles o
melhor tratamento possivel.
Manter o frescor de uma relacao
em construcao pode ser o grande
segredo para ter uma clientela fiel
por um perfodo prolongado.

5-Mantenha-se numa crescente
Tudo aquilo que ndo se mantém

em crescimento comecga a morrer,
essa maxima € extremamente
valida para quem deseja alcancar
0 sucesso. O ideal para ter uma
chance verdadeira de ser bem-
sucedido é estabelecer que todos
os dias vocé perseguira um
objetivo que te tornard alguém
melhor em algum aspecto da sua
vida.

Por exemplo, vocé pode
estabelecer que diariamente vai ler
pelo menos 10 paginas de um
livro que ensine algo novo ou vai
treinar alguma atividade relevante
para o seu desenvolvimento
pessoal e profissional. Quando
vocé inclui um tempo dentro da
sua rotina atribulada para o seu
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crescimento pessoal, esta se
encaminhando para mais perto do
ponto de chegada.

6 — Faga melhor do que o esperado
pelos clientes

Quantas vezes vocé ficou
impactado e indicou empresas
que te surpreenderam
positivamente? Por exemplo, voce
viu uma blusa de que gostou na
internet e decidiu comprar, 0 prazo
de entrega previa / dias Uteis.
Embora esteja conformado, pensa
que gostaria de ter o item
comprado mais rapidamente em
suas maos.

Eis que o inesperado acontece e
em apenas 2 dias Uteis a
encomenda chega. A sua
satisfacao com essa compra
passara automaticamente a ser
maior. Leve esse conceito para a
sua forma de atuar no mercado
também, entregue mais do que o
esperado pelos seus clientes, Essa
& uma boa regra para a conquista
do sucesso.

/ — Potencialize o uso dos seus
recursos

Tony Robbins gosta de instigar as
pessoas para as guais apresenta
seus metodos a refletir se estao
utilizando os seus recursos da
maneira mais assertiva possivel.
Serd que todos o0s seus
colaboradores estao entregando o
maximo permitido pelo seu
potencial? Sera que as redes
sociais do seu empreendimento
estao sendo usadas da melhor
forma possivel?

Faca constantemente essa reflexao

a respeito de como seus recursos
tém contribuido para um melhor
posicionamento no mercado.
Encontre novas possibilidades
para utilizar tudo o que possui em
suas maos. Esteja sempre
reavaliando a maneira como cada
recurso vem sendo empregado e
como poderia gerar mais retorno,

8 — Trace sempre um plano B

Uma parte significativa do que
planejamos nao sai como o
esperado e, dessa forma, e crucial
ter um plano B para resolver
eventuais situagoes complicadas.
Mesmo quando tudo parece estar
caminhando para dar certo, é
essencial pensar em uma
estratégia para se reposicionar
Caso a mare vire.

Ter um segundo plano de acao nao
significa gue vocé nao acredita no
potencial do que planejou, apenas
que deseja se assegurar caso
aconteca alguma situacao que
escape de suas maos. Essa forma
de agir também permite realizar
seus objetivos com mais
tranquilidade, a pressao de ter que
fazer algo dar certo pode reduzir a
clareza da concretizagao dos seus
objetivos,

9 —Terceirize o que for necessario

Um grande erro que muitos
empreendedores cometem € o de
querer fazer tudo em suas
empresas, seja buscando
economizar ou por nao confiar na
capacidade de seus
colaboradores. Centralizacédo é o
caminho mais rapido para o
INsucesso, pois nao te deixa focar
nas guestoes que sao realmente
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De acordo com o0s dados
divulgados hoje pelo Banco
Central — com atraso devido a
greve dos servidores da instituicao
—, a taxa de inadimpléncia das
familias com recursos livres subiu
0,08 ponto percentual, para
4,71%, entre 0s meses de janeiro
e fevereiro de 2022. No ano, a
taxa ja subiu 0,34 ponto
percentual, muito mais do que fora
verificado no ano passado,
quando a taxa subiu 0,20 ponto

percentual entre os meses de
dezembrode 2020 e 2021.

O aumento na taxa de
inadimpléncia ja era esperado
pelos economistas da Boa Vista,
dado que o indicador de Registros
de Inadimplentes havia apontado
alta de 1,4% na comparacao
mensal dos dados
dessazonalizados no mesmo
perfodo. Vale ressaltar que o
indicador vinha de queda entre o0s
meses de dezembro de 2021 e
janeiro de 2022, mas essa
variacao fora considerada
“pontual” e nao interveio na
tendéncia de longo prazo do
Indicador, que aponta elevacao de
4,/ % no resultado acumulado em
12 meses. Diante de um cenario
nada amistoso, esse movimento
na taxa de inadimpléncia nao
surpreende e 0s numeros
esperados para marco também
seguem a mesma trajetoria.

A Inflacao pesa cada vez mais
sobre 0 bolso dos consumidores e
tende a perdurar por um pouco
mais de tempo, sobretudo, em
funcao da grande incerteza que
cerca a precificacao de itens

continua... JURCS ALTOS

basicos, como alimentos e
combustiveis. Com cada vez
menos renda disponivel, algumas
contas tendem a ficar para tras.

Além da inflacdo, os juros mais
elevados também pressionam as
familias. A taxa cobrada delas, em
relacao a concessao de recursos
livres, subiu de 46,29% em
janeiro para 48,14% em fevereiro.
Ambos o0s componentes da taxa
subiram neste periodo, o custo de
captacao passou de 10,92% para
11,24% e o spread bancario de
S5 el aata s 3680 " pontos
percentuais.,

O custo de captacao esta alinhado
ao aumento na taxa basica de
juros, Selic, que s6 em 2022
subiu 2,5 pontos percentuais, de
9,25% para 11,756% ao ano. O
Banco Central ja afirmou, e
reafirmou, que na préxima reuniao
do Copom, prevista para os dias 3
e 4 de maio, deve acontecer o
ultimo aumento na taxa, mas o
mercado nao aposta tanto nisso,
ha gquem acredite que a taxa deve
subir tambem em junho e ha
tambeém que acredite que o aperto
monetario se estendera até o més
de agosto.

Naturalmente, também ha
divergéncias em relacdao a
magnitude da taxa ao final do ciclo
de alta, que varia, hoje, num
intervalode 12,/5% a 14,00%. A
incerteza é grande e nao poderia
ser diferente, dado que o cenario
global nado alivia a situagdo. O més
de marco, em particular, foi bem
dificil, primeiro com a eclosao da
guerra entre Russia e Ucrania, e
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depois com 0s novos surtos de
covid-19 na China, dois eventos
que balancaram o0s precos das
commodities. Isso passa para as
expectativas de inflagao e,
consequentemente, para as
expectativas de juros. Ja o spread
guarda uma relacao direta com a
inadimpléncia, se ela sobe, ele
tende a subir também em
condicoes normais.

Apesar do aumento nos juros, o
credito continua crescendo num
ritmo forte. A concessao de crédito
livre as familias subiu 5,2% em
fevereiro na comparacao mensal
dos dados dessazonalizados. Na
comparacao interanual a
concessao subiu 21,9%, menos
do que foi previsto pelo indicador
da Boa Vista de Demanda por
Crédito do Consumidor, que subiu
29,4% na mesma base de
comparacao. Em 12 meses
acumulados, o crescimento da
concessao acelerou de 23,4%
para 25,2%, algo que fora
antecipado pelo indicador da Boa
Vista, que marcava alta de 24,2%

continua... JURCS ALTOS

até o mes de fevereiro.

(Juem poderia suavizar o0 impacto
da inflacao e dos juros sobre a
capacidade de pagamento das
familias seria o mercado de
trabalho, mas a taxa de
desemprego subiu, ainda que
levemente,de 11,1% parall,2%
entre 0s meses de dezembro de
2021 e fevereiro de 2022 e uma
melhora significativa nesse
numero pode ser postergada por
conta das incertezas trazidas pelo
cenario.

Por fim, algumas medidas podem
ajudar, mesmo que minimamente,
o mercado de crédito. Isso passa
pela liberagao do saque de até R$
1.000 do FGTS, com restricées, é
claro, e pela concessao de
emprestimos a pessoas com
alguma restricdo de crédito. A
contribuigdo disso, no entanto, no
caso do FGTS, deve ser baixa,
dado que num cenério de inflacao
e juros elevados as pessoas
tendem a priorizar 0 consumo,
sobretudo, quando a inflacao de
itens basicos e significativa, como
€ 0 quadro atual, e no caso dos
empréstimos a contribuicdo tende
a ser temporaria, uma vez que o
cenario como um todo nao ira
melhorar s6 por conta disso.

Fonte: Boa Vista-SCPC
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O indicador antecedente da Boa
Vista de Movimento do Comercio,
que acompanha o desempenho
das vendas no varejo em todo
territério nacional, caiu 1,0%
entre 0s meses de fevereiro e
margo e acumula queda de 1,/7%
quando comparados o 1°trimestre
de 2022 com o 4° trimestre de
2021 na série de dados
dessazonalizados. Ja na serie de
dados originais o indicador recuou
0,5% na comparacao interanual e
0,8% no 1° trimestre de 2022
contra 0 mesmo periodo do ano
anterior.

Na analise de longo prazo, medida
pela variacao acumulada em 12
meses, 0 crescimento passou de
0,1% para 1,5%, mas isso nao
sugere qualquer melhora do
cenario econdmico e se deveu,
basicamente, a uma grande
mudanga no denominador dessa
relacao, lembrando gue em marco
de 2021 o indicador havia
registrado forte queda na
comparacao com marco de 2020
(Gltimo més antes da pandemia),
de 14,6%, devido as restricdes
impostas naguele més pela Fase
Emergencial de combate ao
coronavirus.

No més, a elevacao no nivel médio
de precos ajuda a explicar essa
retracao nas vendas. O IPCA de
marco foi de 1,62%, bem acima
da mediana das expectativas do
mercado que era de 1,32%. Alem
dessa surpresa, a inflacao, apesar
de estar disseminada, foi mais
forte nos segmentos relativos a
alimentos e combustiveis, muito
relevantes ao varejo.

Ja a queda na comparagao entre o
primeiro trimestre deste ano e o
Ultimo do ano passado reflete ndo
apenas a inflacao em si, como
também seu efeito sobre a renda
do trabalho, que esta em queda.
Além disso, o mercado de trabalho
parece ter estacionado e a taxa de
desemprego parou de cair. Apds
encerrar 0 ano na marca de
11,1%, a taxa subiu um pouco,
para 11,2%, e se manteve nesse
patamar nos dois primeiros meses
do ano de acordo com a PNAD
feita pelo IBGE.

Por fim, a projecao de inflacao
para o final do ano nao para de
subir e chegou a 7,65% com base
no Relatorio Focus de 22/04, que
também mostrou um aumento na
projecao de juros basicos, para
13,25%. A combinacao de
inflacao, juros e desemprego altos
tende a colocar o crescimento do
varejo em xeque, mMesmo com
todos os esforcos, como a
liberagao do saque do FGTS, para

aquecer a demanda.

Fonte: Boa Vista/SCPC
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Com o intuito de capacitar os
associados quanto as
guestoes que envolvem
vendas, cobranca e o
recebimento de dividas, a
ACEA, realizou no ultimo 26
de abril o Workshop
Recupere Dividas Perdidas.

O evento fol realizado online
e ministrado p ela advogada
Vanessa Mattos e Karine
Gallo, Coordenadora
Comercial da ACEA.

Ao longo de 2 horas e meia
0s participantes tiverem
relevantes conteudos que
irao auxilia-los no dia a dia
para a gestao do negocio.

A advogada Vanessa Mattos,
explanou sobre a forma
correta de realizar as vendas,
nho gue tange toda a
documentacao necessaria,
bem como o0s dados
recolhidos na hora da

negociacao.

Explicou também a forma de
cobranca e como o
associado pode se blindar
para reduzir a probabilidade
de inadimpléncia.

Ja a coordenadora comercial
da ACEA, Karine Gallo, falou
sobre as formas de pre-
cobranca disponiveis na Boa
Vista SCPC. Explicou as
ferramentas que o bureau
possul para realizar uma
venda mais segura e
concedeu nocoes basicas
sobre como negativar um
cliente.

Foi um bate-papo muito
proveitoso no qual, ao final,
os participantes puderam
sanartodas as suas duvidas.
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O que o Dia das Maes
significa para voce? Para os
cohsumidores em geral é
uma data para lembrar e
presentear a mulher mais
Importante de suas vidas.
Por Isso, este ano, a
Assocliagao Comercial e
Empresarial ae Amparo
lancou a promocao Sua Mae
Merece do Bom e do Melhor
para ajudar a fomentar o
comercio da regiao de
Amparo.

No papel, a palavra mae
parece tao simples,
pequena, com apenas tres
SR i P ¢ (R (- -
representatividade que esta
palavra carrega € a mais
pura prova de amor!

M-a-e: E impossivel calcular
a forca dessa palavra, a
complexidade do amor
gerado desde o primeiro
segundo de vida, quando
um novo coragao se forma
no compasso do seu e dobra
de tamanho para nos
abrigar. E 0 que nos resta
fazer senao apreciar, amar,
retribuir e agradecer?

A Promocac Sua Mae
Merece do Bom e do Melhor
e mais um dos beneficios

oferecidos pela ACEA para os
seus parceiros associados,
como forma de gerar
relacionamento,
aproximacao e o aumento
das vendas durante esse
periodo tao benéfico para o
comeércio de Amparo e do
pais.

ACAO NAS LOJAS
PARCEIRAS

Fste ano, a promocao esta
recheada de prémios para
0s consumidores e
vendedores que
participarem da promocgao.
O atrativo principal para os

clientes e concorrer a uma
SMART TV 60"

Apos a realizacao de uma
compra nas lojas parceiras
da Associacao Comercial de
Amparo, o seu cliente
recebera um cupom que
devera ser preenchido e
iInserido nha urna ou local
Indicado pelo vendedor
para concorrer ao prémio!

E permitido que uma
mesma pessoa participe
mais de uma vez em lojas
cdiferentes ou na mesma
l0jJa, desde que ©
regulamento seja cumprido.



E tem mais: o vendedor
que realizar a compra para
o cliente sorteado, ganhara
um vale-compra de
R$500,00 que podera ser
utilizado em qualquer loja
parceira participante da
Promogao.

O sorteio sera realizado no
dia 02/06/22 e a
divulgacao seréa feita nas
redes sociais da ACEA no
dia 03/06/22, apods a
conferéncia de todas as
Informacoes. O vencedor
sera contactado atraves de
WhatsApp ou ligacao, e o
mesmo tera um prazo de
24 horas para confirmar a
sua identificacao por meio
de um documento original
com foto.

Atencao: As urnas deverao
ser entregues na ACEA ate
o dia 01/06/22 as 17h30.

*Confira o regulamento
completo em:
www.aceamparo.com.br/lo
asparceiras

*Promocgao valida de
01/05/22 a 01/06/22.

ACAO NO INSTAGRAM
O mundo esta cada vez
mais digitalizado, por 1sso a

promocao tambeém estara
acontecendo durante todo o
meés de maio. Em paralelo
com a acao has lojas
fisicas, os consumidores
também podem concorrer a
um SMARTPHONE novinho
em folha, para isso, ele
precisa seguir o seguinte
regulamento:

v Seguir o Instagram
oficial da Associagao
Comercial de Amparo:
(@associacaocomercialdea
mparo.

v Curtir a publicacao do
sorteio oficial, postada no
dia 01/05/22.

v Marcar o perfil de dois
amigos nos comentarios
(nao valem perfis
desativados, fakes ou de
famosos).

Os comentarios podem ser
feitos sem limitacao de
quantidade, desde que
sejam perfis diferentes em
cada comentario.

A promocao e valida de
01/05a01/06/22 e o0
resultado sera divulgado em
nossas redes sociais no dia
02/06/22, apos a validacao
dos dados, e 0 ganhador



devera retirar o premio na Associacao Comercial de Amparo.

Se vocé é um empreendedor/empresario credenciado da
ACEA, nao deixe de participar dessa promocao e trazer mais
beneficios para os seus clientes durante este Dia das Maes.
Sera um meés inteiro de promocao para atrair clientes, gerar
relacionamento e aproximar a marca do seu cliente!
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CERTIFICADO
DIGITAL

E NA ASSOCIACAO COMERCIAL DE AMPARO

ADQUIRA E AGENDE SEU HORARIO
WWW.ACEAMPARO.COM.BR

I_____________________________-______4



DE UM

COMAHTM

Uma experiencia
avancada na gestao de
seus equipamentos por
meio de tecnologia loT.
O HTM Match e um
aplicativo que oferece
uma serie de beneficios
que irao qualificar sua
rotina de atendimentos.

Baixe o aplicativo, cadastre
seus equipamentos HTM

E CONCORRA A
PREMIOS INCRIVEIS!
i ﬁ'f R

Faiiy ik gﬁ,
EI" ) o

GETITON
» Google Play



ACEA informa aos seus associados que possui contrato de
consultoria juridica extrajudicial com o escritorio de advocacia
do Dr. Adib Kassouf Sad para atendimento de suas demandas.

O contrato firmado com o escritério prevé, ainda, a pedido de
nossa diretoria, o atendimento de até 4 consultas por més para
Nossos associados, que serao encaminhados pela nossa
entidade, sem qualquer custo na primeira consulta para os
mesmos.

Para utilizacao do beneficio fornecido por nés e para
agendamento das consultas contratadas pela ACEA, entre em
contato conosco pelo telefone 19-3807.3533.




UNiVERSO GESTAO CONTABIL
CONTABILIDAL E EMPRESARIAL

www.universoconsult.com.br

(19) 3808.8890

4} &AMPARO

EMPREGA
a Associagan Comercial de Ampano.

Conectando empresasse candidatoss

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE

\. 143807.3533

www.amparoemprega.com.br




L ABORAVES

Supermercado Agropecuario

ww.laboraves.com.br
Tel: 19-3808.8900

Av. Bernardino de Campos, 254 - Centro - Amparo - SP
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